
长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察长 三 角 观 察

B1
邮箱：xfrbcsjgc@163.com 总第9252期 第6311期 2026年8月28日 星期五 第147期

本报记者 魏 静 □ 许金栋

今年以来，江苏省南通市海门区
商务局联合海门街道，紧扣全区“人才
友好型、青年发展型”双型城市建设部
署，上线“海门咖啡地图”数字化小程
序，同步联动建行海门支行投放 10万
元专项咖啡消费券，联动滴滴出行南
通公司配套 1000 份滴滴专属出行补
贴。通过“政策补贴+数字赋能+场景
联动”的组合举措，精准激活全区青年
消费市场，补齐青年生活配套短板，推
动消费提质升级与人才服务保障双向
赋能。

“咖啡是当代青年社交、办公、疗
愈的高频刚需，我们把咖啡作为‘读懂
青年、服务青年、留住青年’的切口。”
海门区商务局副局长张剑锋表示，海
门以“咖香一夏・啡凡海门”主题活动
为抓手，用电子地图串起全区分散门
店，依托本土资源打造限定特色咖饮，
再通过消费券、出行券降低探店成本，
既让本土特色借潮流破圈，也实实在
在优化了青年宜居环境。目前全区首
批 84家优质咖啡门店入驻平台，累计
研发近 10款限定特调，活动开展以来
参与门店客流量提升明显，有效激活
了青年线下社交空间。

全域布局分层铺展
构建梯度化咖啡消费矩阵

当前，海门已将咖啡经济列为城市
消费名片，同步落地全市首个咖啡生产
工艺中职专业，补齐产业人才培育链
条。区商务局依托重点商圈、重点综合
体，联合各街道、各区镇完成对全区咖
啡经营主体的全面摸排建档。

记者在走访中发现，海门全区已构
建起覆盖刚需通勤、特色社交、文旅休
闲三类场景的梯度化消费供给体系，可
精准匹配不同群体消费需求：刚需端，
瑞幸、库迪等连锁品牌布局写字楼与社
区沿街，平价快取模式适配通勤即时消
费；特色端，KiraCoffee、温度咖啡等本土
独立小店扎根老街巷，由返乡青年主理
运营，常态化承接小型沙龙与创业交流
活动；文旅端，謇公湖云栖咖啡、青龙港
潮来咖啡依托湖景、江景打造景观消费
点位，节假日客流峰值显著，有效带动
周边文旅配套消费增长。

家住海影新村的顾女士告诉记者，
此前找特色店全靠朋友口口相传，如今
咖啡地图一键可查，叠加消费券优惠，工
作日通勤购咖、周末休闲探店都更加便
利。从日常通勤到休闲社交，多层次业
态覆盖青年生活全场景，也持续拓宽着
全区消费供给的边界。

数字赋能政策托底
打出促消费惠民组合拳

为畅通青年探店消费渠道，区商务
局联合海门街道推出“海门咖啡地图”微
信小程序，集成门店查询、精准导航、品
牌简介等多项功能，累计注册用户超千
人，成为引导线下消费的核心数字化
载体。

海门区商务局联合海门街道、建行
海门支行、滴滴南通分公司落地双重惠
民政策：总额10万元的咖啡专项消费券
设置多档满减福利；配套1000份出行补
贴券，叠加周末打车折扣，构建起“出行+
到店消费”的联动链条，切实降低群众探

店成本，放大政策撬动消费的实际效能。
由于全区咖啡门店多数集中于海门

街道，属地承接政策落地、服务商户的
“主阵地”作用由此凸显。“配合打造‘咖
啡之城’消费名片，是街道促消费工作的
重要抓手。”海门街道茅镇办事处主任项
建介绍，属地以“引流量、兴场景、促消
费、强服务”为主线，逐街逐巷摸排建立
门店动态清单，工作人员上门讲解核销
流程、对接入驻手续；为返乡创业主理人
对接证照办理、市集展位等配套支持，打
通政策落地“最后一公里”，同时结合苏
超嘉年华、邻里市集设置咖啡专区，推动
咖啡消费下沉社区、贴近群众。

除了做好政策落地的衔接服务，海
门街道还在创业扶持层面持续发力。
记者了解到，街道为本土咖啡创业者开
通开办审批绿色通道，免费开放市集、
赛事活动展位，并依托官方宣传矩阵为
独立门店引流推广，进一步降低小微业
态经营成本，吸引更多返乡创业群体布
局咖啡赛道，不断扩充全区特色服务业
经营主体总量。

业态跨界深度融合
推动本土资源与潮流消费双向联动

在夯实硬件布局与政策保障的基
础上，区商务局联合海门街道着力推动
咖啡业态与本土资源深度融合，打造具
有海门辨识度的特色消费 IP，引导全区
咖啡经营主体深挖本地特色物产资源，
推进“本土农产+咖啡饮品”融合创新，
以 KiraCoffee、温度咖啡为代表的本土
门店研发近10款海门限定特调饮品，融
合天籁村枇杷、颐生酒业米酒等本地原
料，同步配套供应糖枣、麻圆等传统特
色小吃，实现本土风物与新型消费业态
的有机结合。

结合全区赛事、文旅资源，区商务
局联动各区镇同步打造多场景融合消
费模式。謇公湖云栖咖啡设置苏超足
球赛事第二观赛场地，赛事期间有效承
接观赛客流，带动饮品、简餐同步增收；
激活滨江夜市特色线路，融合江景观

景、休闲休憩、文创消费，实现场景联
动；各商圈咖啡馆常态化承接读书会、
青年手作、交友联谊等主题活动，年均
开展各类青年主题活动20场以上，推动
咖啡门店从单一餐饮点位向青年综合
服务空间转型。

张剑锋表示，后续区级层面将持续
探索“农产+咖啡”长效融合模式，推动
更多本土创意咖饮落地；同时加大首店
品牌招引力度，培育本土特色优质品
牌，为青年客群打造更多富有吸引力的
消费场景。

持续深耕长效发力
擦亮青年消费特色名片

立足当前发展基础，海门区商务
局将联合海门街道持续深耕咖啡特色
消费赛道，多维度完善产业发展与消
费服务体系。首先，迭代升级数字化
服务载体，优化“海门咖啡地图”小程
序功能，按季度动态更新门店经营信
息，常态化开放商户线上入驻申报通
道，持续扩充优质咖啡消费供给规
模。其次，深化本土产业融合创新，引
导经营主体深挖本地特色农产品资
源，持续研发海门专属创意饮品，打造
属地辨识度突出的特色咖啡消费 IP。
在此基础上，拓展跨场景联动消费线
路，串联电竞中心、足球小镇、洲际花
博园、老城核心商圈，整合观赛、露营、
湖滨休闲、夜间消费多元场景，打造一
体化青年打卡动线。同时，常态化落
地惠民促消费举措，紧扣全年系列消
费季工作安排，持续投放咖啡专项补
贴，策划主题市集、咖啡文化体验类活
动，稳定释放青年消费潜力，全面提升
咖啡经济对主城区商贸市场的拉动
效能。

下一步，海门区商务局将联合海
门街道以精细化商户服务、多元化场
景搭建、本土化产品创新为抓手，持续
健全青年友好消费服务体系，推动特
色服务业态提质增效，为全区经济高
质量发展筑牢坚实的消费支撑。

走进位于江边丰县经济开发区的
徐州鑫皓泽机车有限公司（以下简称

“鑫皓泽”），焊接火花不时闪烁，机械臂
有节奏地摆动，生产线繁忙而有序，总
装车间自动化流水线满负荷运转，一台
台“电三”在线上缓缓移动，经过最后复
检后即将发往全国及海外市场。

工艺装备上，企业引进了汽车级自
动碰焊工艺、机器人反转加工平台等上
百台套先进生产设备，覆盖冲压、焊接、
涂装和组装全生产工艺流程，实现了从
钢板到成车的全链条智能化制造。

在企业产品展厅，一辆辆造型各异
的车辆整齐排列，色彩鲜艳、车身灵
巧。从家用代步到果园采摘，从短途物
流到街巷摆摊，不同车型对应着不同的
使用场景，企业针对多元化的市场需求

进行了精细化产品布局
“这是我们最新研发的重载车型。”

鑫皓泽机车有限公司研发部部长魏伟
走到一辆线条硬朗、体格敦实的车辆前
介绍道，双层重载车架优化应力分布，
载重逾吨，破解金属疲劳，环抱式防撞
体系覆盖全车，提升作业安全。魏伟表
示，自适应变频动力系统自动识别路
况，切换扭矩或节能模式，兼顾重载爬
坡与长途续航。“这款车就是为极端工
况提供的全面解决方案。”

技术创新带来的竞争力，在国内各
大展会上得到充分验证。今年，企业参
加广交会就收获超出预期。展会期间，
多国意向客商纷纷驻足展位，对企业产
品表现出浓厚兴趣。更有客商在展会
尚未结束时，就迫不及待地直奔丰县工

厂实地考察。双
方洽谈十分顺利，
当场签下大额订
单。“外商对鑫皓
泽的产品品质点
赞，这给了我们很
大 的 信 心 。”魏
伟说。

在海外市场
的布局上，鑫皓泽
也在同步推进。
据了解，企业已在中亚布局了海外仓，
非洲的组装工厂也已投入运营，通过前
置仓储和本地化生产，大幅缩短了交付
周期，降低了物流成本。目前，海外订
单源源不断，正成为企业增长的新
空间。

面向未来，鑫皓泽将持续以核心技
术突破驱动产品迭代，以智能制造赋能
品质升级，在强化创新、拓展市场中持
续深耕，为丰县新能源车辆产业集群向
高端化、智能化迈进注入新动能。

（胡亚会）

“你们这个机械臂真高级，
洗得又快又干净，太方便了！”在
中国石化江苏南京金箔路加能
站易捷养车门店，不少车主体验
人工智能洗车服务后纷纷点赞。

今年以来，中国石化江苏石油
分公司紧扣油气氢电服综合能源
服务商转型目标，立足“人・车・

生活”生态圈建设，全面推进易
捷服务智能化、便民化升级，持
续丰富易捷养车业态、完善车主
一站式服务体系。为稳步推进
智慧服务落地见效，该公司采取
试点先行、以点带面的推进思
路，择优选取车流密集、客流稳
定的城区站点投放洗车机器人，
探索运营模式。

该洗车机器人搭载高精度

人工智能视觉识别系统，智能
化、标准化作业优势突出。车辆
驶入清洗区域后，设备可自动扫
描、精准勾勒整车轮廓，智能识
别车身泥沙、虫胶、顽固油污，针
对性匹配差异化清洗方案。全
程无需人员现场值守，设备独立
完成高压定向冲洗、泡沫均匀喷
洒、深度精洗全套工序，对轮毂
缝隙、车身底边等人工易疏漏的
边角死角实现全覆盖清洁。统
一的智能作业标准，彻底解决了
传统人工洗车清洁效果参差不
齐、细节不到位的问题。

“ 以 往 洗 车 总 要 长 时 间 排
队，洗完还容易残留水痕，现在
几分钟就能焕然一新。”车主李
先 生 对 智 能 洗 车 服 务 赞 不 绝

口。不少车主表示，加油配套免
费智能洗车服务，实惠便捷、体
验感强，已成为日常进站消费的
固定选择。

智能装备的落地应用，有效
重塑站点用工与服务模式。“过
去人工洗车重复性强、劳动负荷
大，遇上雨雪天气，车身污渍厚
重，清洗耗时费力。”金箔路加能
站易捷养车门店店长范文成介
绍。如今人工智能机器人实现
全自动无人作业，洗车效率达到
传统人工的 3倍。一线员工从繁
琐重复的体力劳动中解放出来，
集中精力开展客户服务，以智能
减负、服务提质，持续擦亮易捷
便民服务品牌。

（仇景宇）

咖啡经济咖啡经济破圈破圈
江苏省南通市海门区以醇香业态打造青江苏省南通市海门区以醇香业态打造青年消费新地标年消费新地标

江苏石油：
洗车机器人激活易捷养车新动能

““丰县造丰县造””闯世界闯世界 这家企业在海外设厂这家企业在海外设厂


