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□ 本报记者 唐 瑞 文/摄
记者沿着蜿蜒的山路走进河北省

保定市易县独乐乡，桃林在眼前顺着
地势铺展开来。绿叶掩映间，一颗颗
水蜜桃压低了枝头，粉红或嫩黄相间
的果皮上，细密的绒毛在阳光下清晰
可见。有果农穿行林间，采摘、挑拣、
装筐；桃林下一筐筐桃子正等待被运
往市场。

记者拿起一颗成熟的桃子，清甜
的香气扑面而来。筐中水蜜桃的直
径，几乎个个都有记者摊开的大半个
手掌那么大。咬上一口，果肉脆嫩，汁
水充盈。这样的山里味道，怎样从太
行山深处走进千家万户？

日前，《央广原乡行·首衡印记》第
五站来到河北易县。记者跟随活动组
深入桃林，采访当地政府、首衡市场商
户代表、种植户及行业专家。一路行
来，一颗山地桃的“逆袭”路径逐渐清
晰：既要在田间种出好果子，也要借助
现代流通体系走出深山，更要通过品
牌建设、精深加工，把一季鲜果做成长
久产业。

好味道从枝头“长”出来

易县作为太行山东麓的革命老
区，素有“七山一水二分田”之称。易
县县委副书记、县长杨梅介绍，全县林
果种植面积达 17万亩，其中独乐乡山
地桃是当地优势特色农产品。

记者参观的独乐乡裴庄村西台果
园对面，狼牙山顶在晴日里清晰可
见。从果园远眺四周，群山环抱。独
乐乡乡长张宝丹介绍，在独乐乡，像这
样的生态采摘园大大小小共有 26个，
果农 3000余户，包括柿、李、桃、杏等林
果在内的种植面积达 2.37万亩。

深山里的农产品要打开市场，品
质是第一张通行证。和平原产区相

比，山地种植有着独
特禀赋。太行山区海
拔较高、昼夜温差较
大，充足的光照有利
于果实积累糖分；沙
质土壤疏松透气，有
利于桃树根系生长。
良好的生态环境和水
土条件，为果品品质
打下基础。目前，当
地主栽雨花露、仓方
早生、京红等优质桃
品种，成熟期从 6 月
延续至 8 月，形成错
峰上市格局。

但天然禀赋并不
会自动转化为稳定品
质。记者在采访中了
解到，近年来，易县持
续推广有机肥替代、
生物防控、水肥一体
化等绿色种植技术。
针对山区缺水、土壤

肥力不足等问题，当地推广梯田保土、
穴贮肥水等技术；利用杀虫灯、诱虫板
进行物理防虫，并通过科学修剪、疏花
疏果等方式控制产量，让果实获得更
充分的光照。

农业科技也在不断下沉。河北农
业大学科研团队与易县开展校地合
作，把实验室里的研究成果转化为果
农用得上的技术。“针对山区干旱、土
壤肥力不足的痛点，我们围绕山地桃
品种改良、抗旱栽培、土壤改良等方向
开展研究，研发配套绿色种植技术方
案，把实验室成果转化成果农能用、好
用的实用技术，真正让科技下沉到田
间地头。”河北农业大学园艺学院教授
曹洪波表示。

品质管控同时向采摘后的环节延
伸。首衡高碑店国际农产品交易中心
商户王杰正是易县人，他从 2022年起
开始对接家乡果农。“刚开始合作时，
不同农户的种植、采摘和包装标准并
不统一。”王杰说，此后，他带着技术人
员进村，从采摘成熟度、果品分级到包
装运输逐步进行规范。随着农户的标
准意识增强，山地桃的品相和口感更
加稳定，年收购量也由最初的数百吨
增加到数千吨，销路越来越稳。

从靠经验种桃到按标准生产，一套
贯穿种植、分选和包装的质量体系，为
易县山地桃走向更大市场筑牢基础。

出山路越走越宽

品质解决了“好不好”的问题，渠
道则决定了“卖不卖得出去”。王杰至
今记得，小时候家乡桃子成熟后运不
出去，最后烂在山里的场景。对于保
鲜期短、上市时间集中的鲜果而言，山
路阻隔、信息不畅、流通环节多，往往
意味着损耗增加、议价能力下降，即使
迎来丰产，也未必能够实现增收。

如今，一条连接产地与市场的“高

速路”正在形成。在活动现场，裴庄村
西台果园搭起了直播间，镜头对准采
摘现场，消费者看到的不只是一颗桃，
也看到了其生长的山水；主播们的声
音充满活力，实地介绍水蜜桃，助力农
产品“飞出大山”。

线上直播只是易县破解农产品流
通难题的方式之一。记者了解到，如今
易县构建起了“线上直播引流、线下对
接成交”的双线产销体系。作为这一体
系中的核心合作企业，首衡集团针对山
区农户分散、组织化程度不高等特点探
索了“龙头带动、商户结对、产地直采、
全链赋能”的合作模式：组织市场商户
走进果园看货、选果，将采购环节前移；
依托分拣、仓储和冷链物流体系，提高
鲜果周转效率；联动华北、东北、西北等
地采购商，拓宽销售半径。

市场不只是农产品的销售终点，
也是农业生产的信息起点。首衡保定
国际农产品交易中心是距离易县最近
的大型现代化农业批发市场。该交易
中心招商总监乔东晔表示，市场计划
在水果交易区设置易县蜜桃产地展销
专区，组织采购商常态化走进桃园实
地看货，并持续沉淀供需信息，将终端
消费偏好及时反馈给种植户。果农将
有更加明确的市场坐标。

日前，2026 年易县“供销市集”农
产品展销推介会同步在首衡高碑店国
际农产品交易中心启幕，“云端直播+
现场对接”双线联动。多个产地乡镇、
产业协会现场推介鲜桃、冰柿等特色
产品，集中展现产地优势。

“短期直播是‘搭桥’，长效供应链
才是‘修路’。”首衡农副集团副总裁杨
建飞表示，易县距离首衡高碑店国际
农产品交易中心仅 2小时车程，天然适
配产地直采；桃子凌晨采摘、当天分拣
后，可快速覆盖全国多省市。“未来，我
们将持续深化战略合作，扩大采购规
模，落地万吨级年度采购订单；深化产
业共建，协助产地升级分拣、冷链、包
装配套，推动标准化、品牌化发展；拓
展销售场景，打造易县山地桃专属专
区，推动水果从‘季节性上市’走向‘常
态化热销’，助力老区产业长效振兴。”

直播带来的即时关注，可以帮助
产品迅速“被看见”；农批市场、冷链物
流和稳定采购形成的长期通道，则让
好产品持续“卖得出”。线上流量与线
下流通相互补充，易县山地桃的出山
路由此越走越宽。

卖鲜果要做强全产业链

走出深山并非终点。全国城市农
贸中心联合会会长马增俊表示：“我国
山地特色果品普遍拥有得天独厚的品
质优势。例如易县昼夜温差大、山地土
壤独特，水蜜桃风味优势突出。但以往
分散农户种植的桃大小、成熟度不一，
好果与普通果混装，往往只能低价走
量，品牌影响力弱，溢价空间有限。”

如何让山地桃卖得更好、产业走得

更远？易县的答案是延伸产业链、提升
附加值，推动桃产业由单一种植向一二
三产业融合发展转变。

品牌是提升价值的重要抓手。易
县当地计划进一步挖掘山地生态和革
命老区的文化资源，推动易县山地桃由
产地产品向区域品牌转变。裴庄村村
支书王志成告诉记者，未来农业发展的
趋势是高端农业模式，而不是一味追求
新品种或产量。“我们也计划推出精品
礼盒装产品，走向高端市场。”他说。

马增俊认为，现在消费者越来越
追求生态、特色、有故事的农产品，山
地农产品迎来发展机遇。“易县山地桃
是非常典型的北方特色山地农产品，
生态禀赋独特、品质优势明显，又有革
命老区红色 IP 加持，差异化竞争力很
强，具备打造全国知名区域公用品牌
的潜力。”他说，易县接下来要做好三
件事：一是守好品质底线，持续推进标
准化种植；二是塑强品牌特色，打好

“生态+红色”两张牌；三是深化产销对
接，依托首衡集团的渠道稳定市场
预期。

深加工为鲜果寻找更多出口。在
活动展示区，除鲜桃外，桃干、桃酱、桃
罐头等产品依次摆放，桃香沙拉等特
色食品也吸引了不少目光。相关人士
表示，鲜果上市期短、储存难，而深加
工可以延长销售周期，消化部分外形
不适合鲜销但品质良好的果品，降低
集中上市带来的市场风险。

农业与文化、旅游的融合，也在拓
展一颗桃的价值边界。易县拥有狼牙
山、易水湖等文旅资源,按照当地规
划，未来将进一步发展春季赏桃花、夏
季采摘等乡村旅游业态，把果园变成
景区，把农事体验变成消费场景，并通
过特色餐饮、非遗展示等方式带动更
多村民参与。

张宝丹介绍，以前果农辛苦一年赚
不了多少钱，年轻人都外出打工，村子
空心化严重。近年随着水蜜桃销路逐
步稳定，乡里修建了田间道路，建设了
保鲜设施，桃产业带动了采摘、包装、短
途运输等行业发展。家家户户靠种桃
增收，不少人家盖了新房、买了新车，部
分外出务工的年轻人开始返乡创业，为
昔日沉寂的山村增添了新的活力。“接
下来我们将继续做大桃产业，提升标准
化种植水平，发展采摘旅游业，让我们
种植的桃名气越来越大。”她说。

从田间出发，一颗桃要经过种植、
采摘、分级、包装、运输和销售等多个环
节，才能送到消费者餐桌上。深山农产
品的“逆袭”，无法靠一次直播带来的短
暂走红，而是需要把生态优势转化为品
质优势，把品质优势转化为市场优势，
再把市场优势沉淀为产业优势。

当种植有标准、流通有渠道、产品
有品牌、产业有链条时，藏在深山里的

“好果子”就能稳定走向全国消费者，
成为真正带动农民增收、支撑乡村振
兴的“甜蜜产业”。

近期，各种农产品集中上市，如何让深山里的优质农产品走出产地、卖上好价、形成长效产业，是乡村振兴中亟待破

解的共性课题。品质是根基，流通是关键，品牌和深加工则是价值跃升的引擎。唯有将生态优势转化为市场优势，把短

期流量沉淀为长期品牌，把初级产品延伸为全链产业，才能让田间好物稳定走向千家万户，让“土特产”真正成为富民兴

村的“甜蜜产业”。

从田间到餐桌 深山里的农产品如何“逆袭”

图为游客正在品尝不同品种的水蜜桃。

图为果农正在分装桃。

图为工作人员正在直播卖桃。

图为曹洪波正在与当地工作人员交流。

图为装箱待发的水蜜桃。

本报讯 （记者 王春宝 □ 董建
伟）眼下，正值瓜果飘香季。走进吉
林省农安县龙王乡翁克村依萍水果
采摘园，满目苍翠，生机盎然。繁茂
的李子树枝头硕果压满枝桠，颗颗饱
满鲜亮的吉红李在阳光下晶莹透亮，
阵阵果香扑面而来，一幅瓜果丰收的

田园画卷徐徐展开。
眼下，正是李子管护、集中上市

的关键时期，采摘园内一派繁忙景
象。园区工作人员穿梭于果树行间，
开展修枝整形、田间管护等工作，精
细化做好果园养护管理，满园洋溢着
丰收的气息。目前园内吉红李已经
成熟上市，吉盛桃李也将陆续迎来采
收季。得益于今年适宜的雨水与光
照条件，果树长势喜人，结出的果实
个头饱满、甜度出众，果品品质上乘。

采摘园负责人王依萍介绍，今年
果园种植面积 30 亩，主打吉盛桃李、
吉红李、鸡心果、龙丰果四大果品。
经过持续管护，果品品质逐年提升，
今年总产量可达 10 万余斤，收成喜
人。“乡里帮我们打通了直播带货渠
道，我也学着出镜直播销售，线上订

单越来越多，不用再四处赶集找销
路。”王依萍满脸喜悦地说。如今果
园线上销量占总销量大半，相较往
年，年收入增加两万多元，线上新业
态为果品销售开辟出新路径。

“依托乡政府扶持，翁克村打造
林果产业示范园，带动村民抱团发展
林果种植，聚力助推乡村振兴。”翁克
村党支部书记宫学志介绍。近年来，
龙王乡聚力发展精品林果产业，全乡
林果种植面积达 4000 多亩。当地围

绕果树修剪、水肥管理、病虫害防治
等环节开展全流程技术指导，线下对
接商超拓展销售渠道，线上依托团
购、直播拓宽销路，多渠道助力村民
稳收增收。

一花独放不是春，百花齐放春满
园。龙王乡林果产业的蓬勃发展，是

农安县深耕特色农业的生动缩影。
立足黑土地资源禀赋，农安县各乡镇
因地制宜发展“一镇一业”特色经济：
哈拉海镇做强“三辣”产业，杨树林乡
打造“西瓜之乡”，青山口乡发展黄烟
种植，华家镇大力发展香瓜种植，巴
吉垒镇壮大黄牛养殖产业……各乡
镇错位布局、各展所长，一个个接地
气、有活力的特色产业落地生根，不
断拓宽群众增收渠道，为全县乡村全
面振兴注入源源不断的内生动力。

作为中国罐头之都，山东省平邑县锚
定创新链、产业链、供应链、价值链一体化
融合思路，以“四链协同”统筹全产业迭代
升级，推动产业发展由单点改造迈向全链
条系统重塑，聚力打造全国领先的绿色果
蔬精深加工标杆集群，罐头产业已成为吸
纳群众就业、带动农户增收、驱动县域实
体经济提质扩容的核心支柱。

数字科创 筑牢产业硬核支撑

走进临沂奇伟食品无菌数字化生产
车间，整条生产线依托智能控制系统联
动机械臂，自动完成鲜果清洗、高温灭
菌、无菌封装、成品分拣全流程作业，是
平邑全域智能化技改的典型缩影。

以龙头企业数字化改造为示范，平
邑全域推进食品加工智能升级，同步搭
建高能级产业科创平台。当地建成中国
罐头食品产业创新研究院，联动中国农
科院加工所、8家罐头龙头企业共建联
合研发中心，今年近10款自主研发新品

将集中投产。
同时，平邑县在全国罐头行业率先

落地“食品安全、绿色环保”双提升行动，
推动 61家规模罐头企业完成四级食品
安全标准化验收。

循环利用 打造完整产业生态

补齐加工副产物利用短板，延伸循
环产业链条。平邑县地方镇泰嘉东恒 5
万吨功能糖项目正加紧设备安装调试。

“该项目就地回收黄桃、山楂加工产生的
果皮、果渣，提取功能性寡糖，将以往直
接废弃的加工废料转化为高价值原料，
实现果蔬资源‘吃干榨净’，构建绿色低
碳循环加工链条。”项目负责人介绍。

针对本地配套产业薄弱、上下游物料
长期外购的短板，平邑精准招商、补链强
链，先后引进自动化生产设备制造、食品
玻璃瓶包装等配套项目，补齐产业链关键
环节。如今上下游配套企业集聚落地，加
工企业就地采购装备、包装、辅料，就近共

享仓储物流资源，形成主业突出、配套完
备、循环联动的一体化产业集群，彻底扭
转配套产业外迁带来的发展制约。

品牌赋能 冲刺百亿产业高地

依托科创、原料、全链、市场四大维
度持续提升产品综合价值，平邑不断拉
长产业价值链条，推动产业从初级加工
向精深加工、品牌化运营转型。

2026年，当地定下绿色果蔬加工产
业总产值80亿元阶段性目标，持续深化

“四链协同”发展模式，以黄桃罐头为主
导产业，辐射带动各类果蔬精深加工业
态多元发展。

今年前 5个月，平邑县罐头产值在
2025年增长 20.8%的基础上继续上扬。

“平邑将持续抓‘四链协同’升级，不断提
升产业综合效益与品牌价值，稳步向百
亿级绿色果蔬精深加工产业高地迈进。”
平邑县产业发展专班有关负责人说。

（琅琊新闻网）

桃李满枝迎丰收

吉林农安：“一镇一业”激活富民新动能

从一罐黄桃到百亿产业

山东平邑打造绿色果蔬精深加工标杆集群


