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丰台市场监管局之窗丰台市场监管局之窗

为进一步规范电动自行车市场经营
行为，有效拧紧电动自行车销售、经营、修
配等环节的安全生产主体责任链条，丰台
区市场监管局东铁匠营街道所对辖区电
动自行车行业开展专项检查。一是突出
重点，全面排查。本次检查共覆盖辖区内11家电动自行车经营单位，共出动执法人
员8人次，重点对电动自行车及其配件的
外包装标识、合格证、3C认证等情况进行
检查，严格检查经销门店是否存在销售非
法改、拼装车辆等行为，现场提醒经营者
诚信经营、规范经营。二是协同联动，规
范管理。联合属地平安办、派出所、安全
检查队对辖区内顺五条、西木樨园两处无
照电动自行车修理店进行查处，现场采取
查封经营场所、扣押涉案生产经营工具的

行政强制措施，并进行后续立案调查。此
外，检查过程中，执法人员对电动自行车
经营主体进行行政提示，要求严把电动自
行车市场准入关、流通关，严格执行进货
检查验收制度，建立进销货台账，确保电
动自行车及相应电池配件产品的质量安
全，做到来源可追溯、去向可查询。三是
宣传引导，强化意识。执法人员依托电动
自行车经营线上管理群，发布相关安全生
产提示，督促经营主体落实产品质量、安
全生产主体责任；通过警示教育会议宣贯
相关法律法规，对电动自行车经营主体进
行规范经营提示，强调经营者要强化主体
责任意识，做好定期自查，及时清理不合
格产品，用规范消解隐患，切实做到安全
合规经营。 （胡洺东 何雨琪）

丰台区市场监管局开展电动自行车安全生产专项检查

自 2003 年在合肥市舒城路开出第
一家门店，到现在走向全国，门店数量超
1200家，成为中式快餐第一梯队的头部
企业，老乡鸡走过了整整20个年头。

但老乡鸡真正走红，成为被全国消
费者所熟知的餐饮品牌，也是最近两三
年时间才实现的。根深才能叶茂，从创
始人手撕员工自愿要求降薪的联名信，
到“土味”战略发布会，老乡鸡能够持续
性走红，可以说偶然中藏着必然。

最新披露的招股书，不仅让消费者
看到老乡鸡品牌营销持续破圈背后在供
应链、产品质量把控等方面苦练内功，也
让业界更加系统和全面地了解了老乡鸡
的发展模式、核心竞争力、未来发展方
向，以及冲击A股“中式快餐第一股”的
硬实力。

全产业链模式确保产品质量稳定性

公开资料显示，老乡鸡是以中式快
餐为特色的连锁餐饮品牌，目前已经进
军北京、上海、深圳、杭州等一线城市，并
以每年新增 300家的速度进行全国化发
展。

能够从合肥走向全国，老乡鸡产供
销一体化的全产业链模式起到了重要推
动作用。与其他餐饮企业不同，老乡鸡
是行业唯一一家全产业链模式发展的企
业。这源于老乡鸡是从养殖企业发展出
来的餐饮企业，搭建一条贯穿养殖、宰
杀、加工、配送、冷藏的供应链体系，进而
实现从源头到餐桌全程掌控。

根据官方披露信息，老乡鸡已经在
合肥、淮南等地区投资建设了两个母鸡
养殖基地，每年可提供数百万羽母鸡。

这种自养方式不仅实现食材可控，

为以鸡肉为主要产品供应提供了稳定源
头，还能避免产业链上游供应商出现加
价、压货等行为给餐饮门店带来的现金
流压力，构成了老乡鸡第一道产品护城
河。

中央厨房是老乡鸡全产业链模式中
承上启下的重要环节，也是其第二道产
品护城河。以老乡鸡位于合肥的中央厨
房为例，该中央厨房占地6万平方米，集
中对各类食材进行清洗、切割、加工、包
装，制作成半成品或成品，产能可供给当
前旗下1200家门店使用。

这样的中央厨房，老乡鸡已在全国
共建设了三个。

中央厨房的建设与使用，实现了众
多产品的标准化流程生产，提高生产效
率，降低企业运营成本的同时，也为其实
现全国规模化扩展奠定了产能基础。其
招股书显示，老乡鸡上市募集资金的主
要用途之一便是上海中央厨房建设项
目。

“中央厨房建设项目有助于公司产
品的更新升级，顺应餐饮市场不断变化
的消费需求，进而满足公司未来业务的
快速增长。”老乡鸡在招股书中如是说。

除此之外，老乡鸡还创建了智能产
品质检批次追溯通道，解决了大批量食
材出厂进厂精准到每一处的重大难题，
这些举措的落地，让老乡鸡的“干净卫
生”战略又向前迈出了一步。

业内分析人士认为，从上游养殖到
加工环节的中央厨房建设，再到下游餐
厅销售，老乡鸡的全产业链运营模式，确
保了产品质量的稳定性和供应链的高效
运转，在竞争激烈的餐饮行业中，形成了
独具优势的核心竞争力，是其成为行业

领先企业的重要原因。

“刀刃向内”确保食品安全“永不掉线”

食品安全与消费者健康息息相关，
一直是餐饮企业的红线。在这方面，老
乡鸡除了通过标准化生产确保食品安全
外，在门店日常运营管理中也将食品安
全放在首位，为此不惜“自曝家丑”。

在老乡鸡官网可以看到，其每个月
都会向社会公开发布自纠自查报告结
果，范围涵盖食品安全、卫生标准、人员
规范等方面。

以 6 月份公布的自纠自查报告为
例，老乡鸡在现场例行检查中发现安徽
铜陵市门店中的青椒已经变质，立即要
求餐厅将变质青椒进行报废处理，同时
检查该餐厅其他食材存放问题，并检查
是否存在变质的问题。

不仅如此，出现上述情况的餐厅当

月食品安全审核成绩判定不合格，取消
各项内部评优资格。

类似的情况还有门店内冰箱内部积
霜厚度大于1厘米、生熟混放、热干面吃
出塑料、餐具破损等，都被要求进行整改。

众所周知，在餐饮连锁品牌中，出现
类似问题的并不少，但这些问题如果出
现在其他品牌上，通常是内部处理，外界
很难知晓处理过程与结果。

但在老乡鸡这里，问题与整改措施、
整改结果都被一一写在月报中，并常态
化向社会公布，足见其对消费者的坦诚，
以及对食品安全的重视与零容忍的态
度。

事实上，自2021年5月起，老乡鸡就
已经开始主动发布自查自纠工作报告，
内容包括餐厅自查自纠、顾客投诉以及
神秘顾客体验等方面，激励门店做好品
质和服务提升，持续改善消费者体验和

满意度。
随着老乡鸡规模的发展壮大，这种

自曝家丑的纠查方式变得越来越重要，
避免徒有规模影响自身实现健康发展。

从招股书中也可以看到，老乡鸡不
盲目扩张，在各个地方开店都极为谨慎，
不搞快速加盟，走的是“深耕某一地区或
城市”的发展模式。即使是加盟，条件也
特别苛刻，对加盟商在资金实力、管理理
念等方面设置了高要求。

老乡鸡成为获上交所受理的首家中
式快餐品牌

2023年上半年，消费并未如外界预
期那样快速恢复，在此情况下，老乡鸡所
在的中式快餐赛道逐渐展现出其抵御风
险的强大韧性。

银河证券研报数据显示，2019年，我
国快餐市场的市场容量已超 1万亿元，
占餐饮市场份额比例约 25%，2020—
2021年间，受疫情影响，中式快餐赛道逐
渐展现出其身为“基本款”的扛鼎能力。
根据中国产业洞察网数据，33.69%的人
常吃西式快餐，而 61.73%的人仍钟情于
中式快餐。由此可见，中式快餐仍是大
部分消费者选择的对象。

在资本市场，中式快餐也越发受到
投资机构的青睐。根据钛媒体统计，在
2022餐饮融资中，粉面、小吃、卤味等简
餐、快餐类融资占据了“餐”赛道大半，
2022年 1月，“易嫂食堂”宣布正式完成
数百万级天使轮融资；同年 2月，“吉祥
馄饨”完成近亿元天使轮融资；3月，麻辣
烫品牌“辣盘盘”完成千万级A轮融资；
此外“喜姐炸串”“陈香贵”等品牌还完成
了多轮融资。

老乡鸡作为中式快餐赛道的头部品
牌，其无论是融资进度、门店规模，还是
营收体量，都处于第一梯队。

天眼查信息显示，老乡鸡在 2021年
12月已经完成了 Pre-IPO轮融资，融资
额度为 1.39亿元，估值达 180亿元。另
外两家中式快餐品牌乡村基和老娘舅也
进行了融资进程，比如老娘舅在 2021年
2月完成了B+轮融资，融资金额未披露。

门店规模方面，截至2022年6月末，
老乡鸡门店数量为 1099家；同期老娘舅
门店数量为391家。乡村基截至2022年
12月31日共有1154家直营餐厅。因此，
从对比门店规模来看，老乡鸡的门店数
量和乡村基相当，均远远超过老娘舅。

另外，从收入规模来看，老乡鸡也已
经确定了领先地位。2019—2021年以及
2022 年上半年，老乡鸡的营收分别为
28.59 亿 元 、34.54 亿 元 、43.93 亿 元 和
20.11亿元。

随着经济复苏的持续，中式快餐赛
道凭借强大的韧性，市场的增长是确定
性的。根据沙利文预测，到 2025年中国
快餐市场规模有望达到1.8万亿元，占餐
饮市场比重由 2019年的 22.8%提升约 1
个百分点至23.8%。其中2020—2025年
中式快餐赛道复合增速约为 14.2%，增
速将较疫情前提升。

可见，既注重通过营销破圈提升品
牌影响力，实现与消费者同频共振；又注
重内功修炼，打通全产业链提升核心竞
争力的老乡鸡，极有可能充分享受中式
快餐赛道增长带来的红利，实现规模化
发展，成为最有希望登陆A股的快餐品
牌。

（铁 生）

7月7日，福田汽车率先对外发布半
年销量数据。6月福田销量46497辆，同
比增长 16.2%；上半年累计销量 303865
辆，同比增长21.5%；占有率15.4%，同比
增长 0.7%。自 2023年 2月至今，福田汽
车销量规模开始领跑中国商用车市场。
相比过去领先半个身位的“战术优势”，福
田汽车2023年上半年销量与第二名相比
多出9万多辆，进一步拉大规模差距。

作为反映宏观经济与消费趋势的重
要产业，商用车市场一直是经济的晴雨
表。2023—2026年，中国经济逐步进入
高质量发展阶段。今年上半年，全国社会
物流按可比价格计算同比增长 4.5%，与
一季度中国GDP增速持平。从走势来看，
我国物流需求上半年经历了“快速回升—
企稳回调”两个阶段。多部门预测，对商
用车发展影响较大的社会物流总额恢复
基础尚待进一步巩固。

面对宏观经济复苏和商用车产业结
构性调整，自 2018年聚焦商用车主业至
今，福田汽车自身开始打造“无短板”的产
品架构，突出中重卡、轻卡、VAN、皮卡等
各业务体系的全面发展，面对法规升级、
需求波动等外部环境，福田汽车 2023年
上半年用销量规模证明，领跑行业的前提
是打造自身的产品、技术、服务和研发等
全方位优势，这是夯实自2月以来商用车
规模第一的根本原因。

福田汽车不做市场“偏科生”

1—6月，我国制造业PMI指数和新订
单指数分别回升0.2和0.3个百分点，但整
体仍位于50%以下。从供给看，国内市场
供需两端虽然在显著改善，但反映公路市
场需求增长仍表现不足。6月中国公路物
流运价指数月平均比上月回落0.17%，比
去年同期下降0.32%。传统淡季、前期需
求集中释放等因素叠加，市场供大于求形
势较为明显，这对商用车市场复苏造成了
一定挑战。

面对宏观经济与物流行业的发展现
状，福田汽车自 2022年年开始全面布局
轻卡各个细分市场，为 2023年的规模提
升打下了坚实基础。

2023年上半年，福田汽车轻卡销量
达到207804辆，同比增长22.58%，轻卡大

幅增长是拿下商用车规模第一的重要原
因。围绕这一市场，福田汽车做了充分的
准备。福田汽车之前已经预见，受治超、
新蓝牌法规影响，轻卡市场将进入更新换
代期。到 2023年，我国各地国三柴油货
车淘汰工作基本完成，包括河南、浙江等
不少地区将目标放在国四，2023—2025
年轻卡市场将以淘汰更新车辆为主。另
外，随着中国城市较近的中短途物流配送
需求越发旺盛，福田汽车预测小吨位轻卡
市场 2023年后将快速上量，有效填补轻
卡和微卡之间的产品空白。在多种因素
下，福田汽车预计 2023年中国轻卡市场
规模在180万—190万辆之间，同比增长
10%—15%之间。

为了深挖轻卡市场，福田汽车全面调
整产品和战略结构。目前，福田汽车拥有
欧马可、奥铃和时代三个面向不同客户群
的产品品牌，全面覆盖高、中、经济型产品
市场。截至5月31日，奥铃整体销量同比
上涨47%。其中，奥铃M卡的涨幅尤其令
人惊叹，同比上涨633%，在河南、河北、云
南等区域市场，奥铃M卡更是一车难求；
欧马可作为高端轻卡引领者，其销量战绩
一直在不断突破，特别是在冷藏车市场，
行业占有率遥遥领先，用性能捍卫“冷链
一哥”的行业地位；时代汽车更是创造了4
年产销100万辆、27年产销600万辆的行
业“三冠王传奇”，时代汽车轻卡业务连续
25年产销第一、工程车业务连续19年产
销第一、重载微卡业务连续 3年销量第
一，业务遍及全球50多个国家和地区，开
启了内涵增长与外延扩张双轮驱动的崭
新时代。

福田汽车在轻卡市场获得规模成功
的另一个因素是合规化管理。2022年 9
月1日起，国家明确规定蓝牌轻卡发动机
不得大于2.5升，轻卡市场“大吨小标”时
代彻底结束。受政策影响，轻卡单车运力
下降40%—50%，轻卡市场20%左右份额
转向中卡，超过10%份额转向小卡。在整
个轻卡市场受政策影响跌入谷底的大背
景下，其他车企受技术或产品限制无法及
时找到解决办法，相比之下，福田汽车早
在2021年就围绕轻卡产品轻量化与合规
化提出战略要求。福田汽车自产的欧康
发动机产品15万台/年，早在2022年上半

年，欧康动力在福田汽车2.5升以下产品
装载率已经高达63%。蓝牌轻卡政策正
式实施后，福田汽车 2022年轻卡加小吨
位轻卡销量已经位列行业第一。目前，福
田汽车轻卡产品实现了上承接中卡、下承
载小吨位轻卡的格局，并且在低端经济型
轻卡上，福田汽车加快调整推出以奥铃青
春版为代表的经济型产品，继续强化细分
市场的产品竞争力。

除了在产品结构和技术上动脑筋外，
福田汽车渠道也为轻卡增长提供了有力
保障。受益于覆盖较广的经销商网络，福
田轻卡承诺售后服务可做到发生故障 2
小时内救援。除了分销渠道质量提升外，
福田汽车还积极扩大平台客户、专用车改
装厂大客户开发力度，提升大客户销量贡
献度。另外，福田汽车通过后台职能终端
前移，加大专项政策支持西南、南方等非
强势区域的资源投入，提升轻卡产品适应
性开发，提升这些区域市场的份额，让自
己在各个区域市场也做到“不偏科”。

用技术解决市场需求问题

和轻卡受政策与排放影响相比，重
卡市场则受宏观经济影响较大。因经济
内需不足、外需下行、企业去库存、PPI探
底等因素影响，导致上半年中国重卡市
场增幅有限。有机构预计，下半年在稳
增长、稳预期、稳消费等政策作用下，局部
区域存在复苏转机，带动重卡整体销量提
升，预计全年重卡市场维持在 85万—90
万辆水平，增长率约25%—30%。

面对整个重卡市场复苏缓慢现状，
2023 年上半年，福田汽车中重卡销量
63597辆，同比增长9.16%。提及增长原
因，福田汽车在投资人交流会上曾总
结，银河 15L 产品带头，福田年度重卡
新产品于 2022 年 10 月投放到位，致使
2023年年后快速上量。其次，福田打造
的“福康+采埃孚”超级动力链节油优
势，帮助提升销量。在渠道开拓上，福
田汽车狠抓煤炭、危化品、普货置换周
期等市场机会。这些努力，让福田重卡
在长途干线、区域集散、工程运输场景

占有率同比提升。
除了上述原因外，技术是福田汽车

提高中重卡销量的根本原因，尤其是
AMT技术在这一市场的核心竞争力，让
福田成为重卡自动挡市场的王者。2019
年，欧曼开启中国自动挡重卡发展元
年。4年来，欧曼自动挡产品销量遥遥领
先，自动挡重卡细分市场容量增长突破
800%，市场渗透率 2022 年超过 10%。
2022年 7月，欧曼自动挡重卡销量率先
完成10万辆。

之所以能在市场取得决定性优势，
源自福田汽车自动挡的技术领先度。在
安全方面，福田AMT实现了车重及坡道
自适应功能、动传系统在线诊断与故障
报警、整车系统制动控制等数项功能；在
节能领域，福田自动挡按典型场景工况
及运用能力，让车辆节油能力提升了
5%—7%；在智能领域，福田自动挡实现
选换挡及离合器自学习功能，研发出数
个不同场景的智能模式，并且支持OTA
软件与数据升级；在可靠性上，福田自动
挡技术总成经历 300万次换挡验证，通
过整车高寒、高温、4700米高原验证，历
时五年验证了 126个商用车自动挡应用
场景。

按照计划，2023年福田汽车将全面
导入全系自动挡产品，争取 2025年自动
挡总体渗透率达到50%。

夯实国内规模第一的同时，福田汽
车上半年海外市场销量同样出彩。福田
汽车上半年海外销量达到 60582辆，同
比增长 30.8%。分析原因，福田汽车相
比其他跨国车企制造成本较低，在价格
上有一定优势。技术方面，福田汽车重
卡产品海外代次领先，动力链（采埃孚+
康明斯）动力及质量好，AMT优势足。在
轻小卡业务上，福田汽车出口销量占比
最大，美洲及南欧等地销售渠道较多，配
件满足率位居行业一流。

商用车规模第一的“底层实力”

规模是展现企业竞争力的第一显性
要素，规模的背后则体现的是一家商用

车企的“底层实力”。自 2018年提出聚
焦商用车至今，福田汽车正从制造与服
务型企业向移动出行生态企业转型。

2022年，福田汽车研发投入18.95亿
元。2023 年将继续增加 2 亿元研发投
入，研发占比达到 4%。截至 2022年底，
福田汽车有效专利 4121件。福田汽车
计划未来 3—5年，对重、中、轻、微所有
主力产品平台换代升级，全系迈向新能
源专属平台新阶段。围绕产品与技术规
划，福田汽车推行六个“1+1”业务经营方
向，分别实现“传统油车+新能源”“国内
市场+国外市场”“线下+线上”“分销+直
销”“北方市场+南方市场”“整车业务+后
市场业务”多链条并行。

面对短期市场竞争，2023年，福田汽
车将陆续投放包括欧曼、欧马可、奥铃、
领航、祥菱、图雅诺、风景等平台23款多
技术路线新产品。围绕重卡业务，福田
汽车将依托“银河+新EST”持续扩大高
效物流优势，通过“GTL至尊版+GTL-E+
行星”稳固中低端市场份额，利用“昆仑+
GTL-E+行星”产品组合覆盖工程物流市
场。

围绕渠道和服务，福田汽车在营销
总公司旗下单独成立X事业部，负责后
市场业务研究、平台建设、市场化运营。
通过赋能 2307 家经销商、7365 家服务
商、2000家二手车商，坚持可预见性服
务，全面推动业务 ToC。福田汽车开发
全程无忧、卡友福快修、会享福二手车业
务平台，链合超过一万家经销商、服务
商、快修店、二手车商，用“线上+线下”模
式高效集客。

在海外能力建设方面，福田汽车累
计出口近 80万辆，实现了商用车全系列
海外发展，搭建起海外成熟的业务体系
与团队。下一步，福田汽车将发挥轻卡
全球领先优势，确保在东南亚、拉美市场
继续保持领先地位，提升非洲市场份额，
突破欧盟市场。为此，福田汽车正全面
提升全球供应链体系能力，建立KD 工
厂，搭建国际物流体系，建立自有国际物
流运输能力，缩短交付周期，提升交付效

率。除此之外，福田汽车还将进一步研
究海外金融需求，扩宽海外贸易范围。

在战略技术开发上，福田汽车围绕新
能源、智能化与平台等领域形成具象目
标。新能源方面，福田汽车实施以电为
主、加速插电式混合动力发展、布局氢燃
料的三线并举新能源技术路线。智能化
领域，福田汽车规划并开发智能座舱软
件、车联网平台、辅助驾驶功能、自动驾驶
决策和线控底盘等20项核心技术。2022
年，福田汽车已经实现车辆100%联网，在
线车辆达到 225 万台。与此同时，福田
汽车围绕混合动力技术推出系列中重
卡产品，可以实现 850公里—2200公里
续航里程，满足城市配送及中长途运输
需求。

作为拥有 20年新能源汽车研发与
行业应用经验的商用车企业，福田汽车
在如何建设好新能源商用车生态体系上
也迎来了新的课题。目前，福田汽车先
后与生态合作伙伴中化石油销售、特来
电、蔚能、宁德时代举行合作签约，构建
了换电重卡/轻卡销售、电池经营性租
赁、电池全周期管理、充电场站建设等
全生态业务格局。这些企业将与福田
汽车共同构建“以产品为中心+以服务
为中心”的商业生态协同，在为客户赋
能的同时，也将反哺相关价值链。预计
2025 年，福田汽车将初步构建起“车+
桩+光+储+荷+智”的新能源产业和商
业生态闭环体系；至 2030年，联合生态
圈合作伙伴，福田新能源新生态将打造
电动商用汽车最大的生产商，也成为新
能源商用汽车版图中最大的清洁能源
提供商。

从交替领先到绝对性规模第一，福
田汽车 2023年上半年用数据证明，企业
不仅要敏锐地把握市场动机，还要将市
场挑战转变为机遇，用聚焦和行动来挖
掘每一个细分市场，做到市场不偏科，技
术有核心竞争力，服务高效率，走好科
技、生态和国际三条发展线路，这是福田
汽车夯实行业规模第一的核心要素。

（苏明悦）

老乡鸡主板IPO获上交所受理 全产业链构筑品牌“护城河”

上半年累计销量同比增长21.5% 福田汽车领跑中国商用车市场

公告栏
王杰：本院受理原告齐六群与你房屋买卖纠
纷一案，现依法向你公告送达起诉状副本、
应诉通知书、矩阵通知书、权利义务告知书、
开庭传票。自公告之日起经过 30日即视为
送达。提出答辩状和举证的的期限为公告
期满后 15日内。并定于举证期满后第 3日
上午 9时 30分（遇节假日顺延）在本院胜芳
法庭公开开庭审理，逾期将依法缺席判决。

河北省霸州市人民法院
耿玲玲：本院受理原告河北榴莲汽车服务有
限公司与你车辆租赁合同纠纷一案，现依法
向你公告送达起诉状副本、应诉通知书、举
证通知书、权利义务告知书、开庭传票。自
公告之日起经过 30日即视为送达。提出答
辩状和举证的期限为公告期满后 15 日内。
并定于举证期满后第 3日上午 9时 30分（遇
节假日顺延）在本院胜芳法庭公开开庭审
理，逾期将依法缺席判决。

河北省霸州市人民法院
宋远霞：本院受理原告杨忠诉你名间借贷纠
纷一案在本院已依法立案受理，现依法向你
公告送达(2023)黔 0626 民初 1954 号应诉通
知书、举证通知书、传票等材料，自发出公告
之日起，经过 30 日视为送达。并定于 2023
年 8月 23日上午 09时在德江县人民法院高
清一法庭开庭，逾期将依法缺席审判。

贵州省德江县人民法院
陆建国：本院受理袁萍萍诉你离婚纠纷一
案，现依法向你公告送达起诉状副本、应诉
通知书、举证通知书、廉政监督卡、合议庭组
成人员通知书、民事裁定书、证据材料及开
庭传票。自本公告发出之日起经过 30日即
视为送达，举证期限及提出答辩状的期限均
为公告送达期满后的15日内，并定于期限界
满后的第 3日 15时（遇节假日顺延）在本院
第十三法庭公开开庭审理，逾期本院将依法
缺席审判。

江苏省盐城市盐都区人民法院
李发树：本院受理原告李拥华诉你追偿权纠
纷一案。现依法向你公告送达判决书，自公
告起 30日视为送达，如不服本判决，可在公
告期满之日起十五日内向本院递交上诉状
及副本，上诉于西安市中级人民法院。

陕西省西安市新城区人民法院
张胜财：本院受理原告彭美轮诉你民间借贷
纠纷一案。现依法向你公告送达起诉状副
本、举证通知书、传票、应诉通知书等。自公
告之日起满 30日视为送达。提出答辩状和
举证期限为公告期满后15日内，并定于举证
期满后第3日9时（遇节假日顺延）在本院第
十三审判庭开庭审理，逾期依法判决。

河北省大城县人民法院
卫金钢：本院受理原告马克国诉你合伙合同
纠纷一案,已审理终结。现依法向你公告送
达(2023)豫 0402 民初 1809 号民事判决书。
自公告之日起 30日内来本院民事庭领取民
事判决书，逾期则视为送达。如不服本判
决，可在公告期满后 15日内，向本院递交上
诉状及副本，上诉于河南省平顶山市中级人
民法院。逾期本判决即发生法律效力。特
此公告。

河南省平顶山市新华区人民法院
戴红林：本院受理原告马同盛诉你劳务合同
纠纷一案，已审理终结，现依法向你们公告
送达本院（2023）豫 0526民初 1902号民事判
决书，自公告刊登日期即为公告发出日期，
自本公告刊登之日起，经过三十日即视为送
达。如不服本判决，可在判决书送达之日起
十五日内向本院递交上诉状及副本，上诉于
河南省安阳市中级人民法院。

河南省滑县人民法院
黄文贵、黄日新:本院受理原告靳增诉你二人
民间借贷纠纷一案已审理终结，现依法向你
公告送达(2023)豫 1627 民初 2803 号民事判
决书。自公告之日起 30日内来本院民一庭
领取判决书，逾期则视为送达。

河南省太康县人民法院
邱广明:本院对原告曹艳诉你机动车交通事
故责任纠纷一案已审理终结。现依法向你
公告送达（2023）辽 0381民初 2936号民事判
决书，判决内容:被告邱广明于判决生效后十
日 内 赔 付 原 告 曹 艳 经 济 损 失 人 民 币
32966.94元。自公告之日起 30日内来本院
南台法庭领取判决书，逾期则视为送达。如
不服本判决，可在公告期满后 15日内，向本
院递交上诉状及副本，上诉于辽宁省鞍山市
中级人民法院。逾期未上诉的，本判决即发
生法律效力。

辽宁省海城市人民法院
郝沙沙：本院受理原告刘冲冲诉离婚纠纷一
案，现已审理终结。现依法向你公告送达本
院（2023）冀0423民初44号民事判决书。限
你自公告之日起 30日内来本院城关法庭领
取判决书，逾期则视为送达。如不服本判
决，可在公告期满后15日内向本院递交上诉
状及副本，上诉于邯郸市中级人民法院，逾
期本判决即发生法律效力。

河北省临漳县人民法院
赵东强：本院受理原告赵新菲诉你民间借贷
纠纷一案，现已审理终结。现依法向你公告
送达本院（2023）冀 0423民初 1711号民事判
决书。限你自公告之日起 30日内来本院城
关法庭领取判决书，逾期则视为送达。如不
服本判决，可在公告期满后15日内向本院递
交上诉状及副本，上诉于邯郸市中级人民法
院，逾期本判决即发生法律效力。

河北省临漳县人民法院
徐静雨:本院受理原告蒋昌贺诉你买卖合同
纠纷一案，现依法向你公告送达 (2023)辽
0381民初 3581号民事判决书。自本公告发
布之日起经过 30 日即视为送达。如不服本
判决书，可以公告送达期满后15日内向本院
递交上诉状，上诉于辽宁省鞍山市中级人民
法院，逾期本判决即发生法律效力。特此公
告。

辽宁省海城市人法院
于新军:本院受理原告于桉与你民间借贷纠
纷一案已审理终结。现依法向你公告送达
(2023)吉 0322 民初 1272 号民事判决。该判
决判令你于判决生效后十日内给付原告借
款 128370 元。案件受理费 2868 元、公告费
680元，由你负担。限你二人自公告之日起
30日内来本院梨树法庭领取民事判决书，逾
期则视为送达。本判决结果为一审判决，如
不服本判决，你二人有权自公告期满之后 15
日以内通过本院向吉林省四平市中级人民
法院提出上诉。逾期本判决即发生法律效
力。

吉林省梨树县人民法院
平丽娜：本院受理原告李献滨诉你离婚纠纷
一案，现依法向你公告送达起诉状副本、应
诉通知书、举证通知书、司法公开告知书、廉
政监督卡、诉讼权利义务告知书及开庭传
票。自发出公告之日起，经过30日即视为送
达。提出答辩状的期限和举证的期限均为
公告期满后的 15日内。并定于举证期满后
第3日上午9时（遇法定休假日顺延）在馆陶
县人民法院房寨法庭开庭审理。逾期将依
法缺席判决。

河北省馆陶县人民法院
叶国芳：原告肖仁美与被告叶国芳离婚纠纷
一案，已审理终结。现依法向你公告送达
（2023）黔 2730 民初 532 号民事判决书。自
公告之日起30日内到本院领取民事判决书，
逾期则视为送达。如不服本判决，可在公告
期满后15日内向本院提交上诉状及副本，上
诉于黔南布依族苗族自治州中级人民法
院。逾期本判决则发生法律效力。

贵州省龙里县人民法院
王雪淳：本院受理原告周彦杰诉你追索劳动
报酬纠纷一案，已审理终结，现依法向你公
告送达（2023）冀 1025民初 1010号民事判决
书。自公告之日起 30日内来本院领取民事
判决书，逾期即视为送达。如不服本判决，
可在公告期满后15日内，向本院递交上诉状
及副本，上诉于河北省廊坊市中级人民法
院。逾期本判决即发生法律效力。

河北省大城县人民法院
郝思龙：本院受理的（2023）豫 1623 民初
3456号原告寇志立诉你和江苏轩业工程科
技有限公司合同纠纷一案，因用其他方式无
法送达，依照《中华人民共和国民事诉讼法》
第九十五条规定，现依法向你公告送达起诉
状副本、应诉通知书、举证通知书、当事人权
利义务告知书、合议庭组成人员及开庭传
票。自公告发出之日起，经过 30日，即视为
送达。提出答辩状的期限和举证期限为公
告送达期满后15日内，并定于2023年9月12
日上午 9 时在本院第五审判庭公开开庭审
理。如不按时参加庭审，将依法缺席判决。
特此公告。

河南省商水县人民法院
山西省阳泉市城区人民法院拍卖公告

将于2023年8月3日10时至2023年8月4日
10时止（延时的除外)淘宝网司法拍卖网络
平台上(网址：http://taobao.com，户名（阳泉
市城区人民法院)进行公开拍卖活动,现公告
如下：一、拍卖标的：阳泉市城区滨河世纪城
半山公馆 5 号楼 2 单元 25B02 号房产一套。
起拍价：1260210元，保证金：240000元，增价
幅度：1000元。二、咨询时间：自2023年7月
17日10时至2023年8月4日10时止(工作时
间)接受咨询。有意竞买者可与阳泉城区人
民法院联系,竞买人在拍卖竞价前请务必再
仔细阅读本院发布的拍卖须知。咨询电话：
18100343413，联系地址:阳泉城区人民法院
执行局该公告已同步在“淘宝网”上发布。
特此公告。

山西省阳泉市城区人民法院拍卖公告
将于2023年7月30日10时至2023年7月15
日 10时止（延时的除外)淘宝网司法拍卖网
络平台上(网址：http://taobao.com，户名（阳
泉市城区人民法院)进行公开拍卖活动,现公
告如下：一、拍卖标的：阳泉市郊区河底镇河
底 村 商 铺 及 一 宗 商 业 用 地 。 起 拍 价 ：
1008070 元，保证金：200000 元，增价幅度：
1000元。二、咨询时间：自 2023年 7月 17日
10时至 2023年 7月 15日 10时止(工作时间)
接受咨询。有意竞买者可与阳泉城区人民
法院联系,竞买人在拍卖竞价前请务必再仔
细阅读本院发布的拍卖须知。咨询电话：
18100343413，联系地址:阳泉城区人民法院
执行局该公告已同步在“淘宝网”上发布。
特此公告。
本院经（2023）苏0831破22号江苏仪科工控
设备有限公司申请，裁定受理江苏赛金自动
化科技有限公司破产清算一案，于2023年7
月 7日指定江苏岸庆律师事务所为管理人。
债权人应于2023年8月18日前向管理人（联
系地址：江苏省淮安市经济技术开发区深圳
路 1号A区 9楼，联系人：咸婷婷，联系电话:
18351536277）申报债权，并提交有关证明材
料。未在上述期限内申报债权的，可以在破
产财产分配方案提交债权人会议讨论前补
充申报，但对此前已进行的分配无权要求补
充分配，同时要承担为审查和确认补充申报
债权所产生的费用。未申报债权的，不得依
照《中华人民共和国破产法》规定的程序行
使权利。江苏赛金自动化科技有限公司的
债务人或者财产持有人应当向江苏赛金自
动化科技有限公司管理人清偿债务或交付
财产。本院定于2023年8月22日10时在本
院第五法庭召开第一次债权人会议。依法
申报债权的债权人有权参加债权人会议。
参加会议的债权人系法人或其他组织的，应
提交营业执照、法定代表人或负责人身份证
明书，如委托代理人出席会议，应提交特别
授权委托书、委托代理人的身份证件或律师
执业证，委托代理人是律师的还应提交律师
事务所的指派函。参加会议的债务人系自
然人的，应提交个人身份证明，如委托代理
人出席会议，应提交特别授权委托书、委托
代理人的身份证件或律师执业证，委托代理
人是律师的还应提交律师事务所的指派
函。如在第一次债权人会议前查明债务人
财产不足以清偿破产费用的，由管理人提请
人民法院终结破产程序。特此公告。

江苏省金湖县人民法院
遗失声明

张艺彤出生证丢失，性别:女,出生日期：2015
年 11月 21日，母亲：喜存花，父亲：张金龙，
出生证号：P640068667，声明作废。


