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331.7万亩、产量400.4万吨，产量和
面积均占陕西的三分之一、全国的九分
之一。

这串数字，是革命圣地延安苹果种
植的概况，也蕴含着老区人民脱贫致富、
乡村振兴的密码。

深秋时节，行走在延安的沟峁山梁，
漫山遍野的苹果树惹人喜爱，红彤彤的
果实挂满枝头，果农的脸庞洋溢着丰收
之乐。

作为全国集中连片规模最大、气候
条件最好的苹果优势产区之一，近十年
来，延安持续实施品种、管理、营销“三大
创新”，不断推动苹果产业迈向高质量发
展。

从“求数量”到“拼质量”
科技赋能加速苹果产业“强身健体”

云卷云舒，秋意正浓。延安市安塞
区高桥镇南沟村，一眼望不尽的苹果园
里，丰收在树梢，喜悦在眉梢。

握住果实、轻轻一转，66岁的村民赵
永东摘下一颗苹果。“家里20亩果园，去
年赚了 12万元。今年苹果品相更佳、行
情更好，收入不会差。”说起种苹果，平时
言语不多的他头头是道：“除了下苦功，
还得会管理、懂技术。”

南沟村的果园，“技术范儿”十足：树
冠高大、枝繁叶茂的传统乔化果树成为
过去，矮化密植栽种的果园树形笔直、林
间开阔；“豆菜轮茬”增加了土壤中的有
机质；防草布代替了除草剂，杀虫灯取代
了杀虫剂。

洛川县石头镇背古村，果农崔卫东
正为两年前的“尝试”而庆幸。那时，他
到西北农林科技大学洛川苹果试验示范
站参观，决定改种“秦脆”新品种。如今，

“秦脆”红利初显，崔卫东难掩兴奋：“新
品种易于管理、丰产性高，我家 7亩 8分
果园，今年预计收入 15万元。将来盛果
期，亩收入会是老品种的两倍。”

地处世界苹果最佳优生区，但因技
术创新跟不上产业发展，延安苹果一度

“好的不多、多的不好”。近十年来，当地
苹果种植从“求数量”转向“拼质量”：优
化品种、调整栽培技术、提高防灾能力，
一路求新求变，发展水平持续提升——

红色的富士、黄色的瑞雪、绿色的澳
洲青苹……依托“院校+试验站+基层服
务机构”体系，越来越多适生优生品种在
黄土地“安家”，像这样的苹果新品种，洛
川已陆续储备了600多个。

经过近十年推广，林间疏朗、便于机
械化操作，高产量、高优果率的矮化密植
果园，已呈燎原之势。目前延安全市矮

化密植苹果种植面积达 72.9万亩，成为
苹果种植“升级版”的标志。

接地气的实用技术让果树“更坚
强”。以往暮春时节，倒春寒一来，果农
就要通宵达旦守在地里，“挖坑熏烟”防
止果树受冻。如今，一款“摩托式烟雾发
生器”解决了难题。“果沼畜”循环模式加
快推广，苹果走上绿色高品质发展之路。

2012年至2021年，延安苹果种植面
积从 315.4万亩增至 331.7万亩，产量从
260万吨提高到400万吨，产量增速明显
快于种植面积增速，全产业链产值超过
387亿元。

万千果农梦圆小康
新业态新农人不断涌现

从延安市区驱车半小时，便至宝塔
区桥沟街道烟洞沟村。

接完客户来电，果农乔桂梅走进果
园，识别出客户认养的果树，动作利落地
采摘、装箱，将苹果发往千里之外的北
京。

“客户用手机小程序认养果树，我定
期为他们直播长势。采收后，再用快递
发货，这叫作‘延安有我一棵苹果树’。”
她说，“以往苹果熟了才能卖钱，如今果
树一开花就有人认养。”

果树认养悄然时兴，延安全市今年
共有5.8万棵苹果树被认养出去。

同是卖苹果，方法已是天壤之别。
洛川县“王掌柜农业”公司，一颗颗刚刚
采收的苹果顺次进入智能分选线。如同
照CT一般，选果线为每个苹果拍摄出24
张照片，依据外观、糖度、硬度等指标进
行精准分拣。客户个性化下单，企业精
准化销售。这样的选果线在延安已有
105条，每小时可选果355吨。

得益于冷链冷贮设备广泛应用，延
安苹果渐渐从“论堆卖”变为“论个卖”，
身价倍增，消费者也可四季尝鲜。

“过去苹果在采摘季集中上市，经常
卖不上好价钱。现在如果行情不好，苹
果可以存在冷库保鲜保质，一直卖到来
年秋天。”洛川县旧县镇洛阳村果农张永
亮说。

业态更加多元，产业加速细分，链条
不断延长，一批懂市场、脑子活的新农人
应运而生。在国家级苹果批发市场洛川
苹果现代产业园，52家规模企业、300多
家小微企业入驻于此，5000多人在这里
就业。

园区的一间门店里，33岁的张秀秀
正用手机联络客户。从包装箱订购到打
包、装车和发货，“一部手机，我就能搞定
几乎所有工作。”她说。旺季时，这位返
乡青年每月要发出100多车苹果。

截至 2021年底，洛川已培育电商企

业729家，建立网上销售店3600余家，微
店 5000多家。一大批年轻人返乡创业，
加入“苹果大军”行列。

洛川县委书记张继东说，以鲜果种
植为代表的一产，以果网、果框、纸箱加
工为代表的二产，以农资配送和仓储物
流为代表的三产之间正在日益加速融
合，带来聚合效益。凭借苹果这个“铁杆

庄稼”，万千果农圆了小康梦。

革命老区新名片
黄土高原展新姿

坐在自家门前，宝塔区柳林镇孔家
沟村的果农张彦斌忙着将新摘的苹果打
包装箱、发送快递。

品质过硬、诚信经营，仅凭网络销
售，去年张彦斌就卖出7万斤果子，赚了
30多万元。“今年卖得更快、价格更高，预
计收入能达到35万元。”他乐呵呵地说。

多年来，依靠种苹果的收入，张彦斌
为三个儿女挣出学费，自己开上了小车，
在延安城区买了新房。平时住在城里，
工作则在农村，过上了“上班族”生活。

延安市副市长魏延安说，延安 70%
的农民从事苹果产业，苹果收入占到农
民经营性收入的 61%，一批重点县、镇、
村农民收入的90%以上来源于苹果。苹
果不仅是延安农业的第一特色优势产
业，也是乡村振兴的重要支柱。

延安最早种植苹果的洛川县阿寺
村，近年来建起苹果文化街区，果园变成
公园。春赏花、夏纳凉、秋采摘、冬赏雪，
果园一年四季有风景。在村头，村民李
新安 1947年用毛驴从河南灵宝驮回栽
下的苹果树，依然枝繁叶茂，见证着延安
苹果产业从无到有、由小到大。

小小一颗苹果，富裕一方百姓，也刷
新了千百年来黄土高原山村面貌。

安塞区高桥镇政府驻南沟村干部张
光红是当地小有名气的“网红”。业余时
间，他最大的爱好是用手机直播果园美
景，推介南沟村苹果。

影像里记录着南沟村的巨变。11年
前，张光红初来驻村时，晴天一身灰，雨
天一脚泥，打电话要到山顶上找信号，村
里几乎没有像样的产业。

2015年以来，南沟村依托村集体经
济开始种植苹果等作物。如今，柏油路
修到家门口，生产路铺上苹果园。现代
农业、生态观光、乡村旅游融合发展，南
沟村成为黄土地上的一颗明珠。2018
年，南沟村退出贫困村序列。2021年，村
集体收入超过 50万元，村民人均收入达
到1.75万元。

“苹果是咱老区延安的一张新名
片。”张光红说，它让黄土高原变得生机
勃勃，让革命圣地更加美丽。（新华社）

本报记者 许永军 □ 王庆明 邓朋

李为侠，是安徽省灵璧县杨疃镇
杨集村黑姑娘合作社法人。近年来，
她不断在良种、技术、产品销售等方面
下功夫，解决了“品种老、技术老”的难
题，注册了“黑姑娘”和“杨集甲天下”
品牌，如今，蜜薯、大棚西瓜、果蔬、甲
鱼和食用菌已成为杨集村的支柱产
业。

看着摁手印、签字、领红包，喜悦
的场景胜似过年的场景。当地村干部
说：“这一分红场面，在我们村黑姑娘
种植专业合作社已经连续出现 6 年
了。”

“年初拿到了保底金 5000 元，午
季分红 4000 元，估计秋季还能分到
3000 元。”杨集村村民孙芬香高兴地
说。她家 2017 年将 10 亩承包地入股
合作社，这已是第六个年头拿到分红
了。

“我家 2021 年初将政府支持的小
额信贷 5 万元入股合作社，去年全年

分红 3600 元。这次又分红 2000 元。”
杨集村脱贫户张芹说。

“这次是年中分红，共为 62 户村

民发放 300 元至 9264 元不等的分红
金，本次累计发放资金 40.06万元。”该
合作社负责人李为侠说。

看到股民每年都能拿到不小数目
的分红金的其他村民，在分红的当天，
又有 16 户村民与合作社签订了入股
合同，把自家的承包地全部入了股。

黑姑娘种植专业合作社不仅带着
大家一起致富，还促进了村集体经济
的发展。自 2017年，合作社每年为村
集体经济增加 8.5 万元至 10 万元，领
跑全镇 16个行政村的经济发展，使该
镇集体经济年收入增加到 50 万元以
上，成为当地乡村振兴路上一匹黑马。

“我是村支部委员，又是妇联主
席、市人大代表，有群众的信任和政府
的支持，一定要好好干，把合作社经营
好 ，让 它 成 为 乡 亲 们 致 富 的‘ 火 车
头’。”李为侠决心抓住乡村振兴重点
示范村这个机遇，充分发挥土地和金
融在乡村振兴中的支撑作用，构建“党
建引领+合作社+农户参与”的模式，
运用好乡村振兴各项政策，搭建农产
品的产、供、销产业链条，激活乡村产
业振兴“一池春水”，让当地群众和村
集体的“腰包”更鼓。

本报记者 许永军 □ 蒋超远 姜亚楠

安徽省第三测绘院专职检查员马友苗在组织的安排下来到砀山
县曹庄镇科技新村担任驻村第一书记，本着“没有调查权、就没有发言
权”的工作态度，初到村中，马友苗书记就组织召开村“两委”和驻村工
作队座谈会并走访周边群众，发现该村村级集体资源少、村基础设施
薄弱，2021年集体经济收入仅7.35万元且结构极为单一，该村也因此
被县委组织部评定为集体经济“后进村”。

为破解以上难题，马友苗书记常与镇党委主要负责同志、工作队
及村“两委”在一起学习相关政策，探讨和交流，最后决定以“产业振兴
为切入口，撬动乡村全面振兴”。思路明晰后他立即召开干部群众座
谈会，了解大家的想法，讨论发展什么样的产业比较符合科技新村的
实际，但事情却并没那么顺利。

有些群众说：“马书记，我们都种了大半辈子地了，那些承包土地
搞乱七八糟创新的没见几个能赚到钱的，风险忒大”，“对，还是种小
麦、玉米好，牢靠又省心”，部分群众说，有时候连村干部心里都犯嘀咕

“发展产业能行吗，万一不成功怎么办？”，甚至有村干部“好心”说：“马
书记，别折腾了，安安稳稳干三年回省城不好吗？咱们不干事就不会
出事”。

面对种种质疑，马友苗书记没有退缩——“不干出点成绩就对不
起党委和群众的重托和期盼，更对不起选派驻村干部这个称号”，之后
他带领工作队、村主要负责人多次南下北上调研，最后决定“不盲从不
跟风”，切实结合该村实际，借助山东寿光高科技农业公司先进的技
术，打造一个科技新村自己的高科技特色种植产业：数字化无公害绿
色有机蔬菜基地。

马友苗书记通过认真调阅各类相关文件，回厅里请教相关部门
专家，邀请厅相关专家来砀就项目作政策解答、同群众做工作流转土
地、拿着材料到省市“跑资金”等，最后流转到96亩项目用地，争取到市级乡村振兴衔接资
金720万，协调合营公司投资金326万，申请省厅意向资金104万，共计1150万元。目前，
项目已进入施工阶段。

该项目运营模式为该村党总支领办合作社和中标公司两家合营，利润分成为7：3，该
村预计集体经济年收入将达到210万元左右。为了规避风险，合同中约定，乙方在运营
期间每年要缴纳100万元风险保证金，以预防因各种原因而达不到预期收益时，将按甲
方总投资10%的比例（即82.4万）从100万风险金中划拨给甲方作为补偿，这一约定将从
根本上化解了该村产业风险，如按预期，该村将从一个经济弱村一跃成为经济强村！

与此同时，马友苗书记带领科技新村利用砀山县和浙江省杭州市西湖区结对帮扶的
便利，与西湖区政府达成协议，授权科技新村蔬菜基地挂“杭州市西湖区菜篮子生产基
地”品牌，并支持该基地的优质农产品直接销往西湖区。这将完全解决该村产业后顾之
忧，为该村产业持续性健康发展奠定了坚实基础。

通过该项目还可以有效带动周边60多户流转土地的群众就业，同时也能吸纳80多
户群众就业，预计能增加群众务工收入10万多元。

奔波在项目施工现场时，有村民玩笑道“马书记，你可比刚来这的时候黑多啦，恁这么
没日没夜地忙碌，到底是为了啥子啊？”“为了让村民日子好起来，让群众的笑脸多起来，为
了对得起自己第一书记的职责，对得起自己的良心”马友苗书记朴实无华的话语，背后深
藏了他多少个不眠的夜晚，又深藏了多少的辛酸和泪水，在他的身上折射出了一个选派驻
村干部的使命和担当，更折射出千千万万和马书记一样选派驻村干部的无悔和坚强。

本报讯（记者 邵 磊）安徽农产品，
皖美好味道，供销千万家，闪耀长三角。
11月18日，2022长三角供销合作社名优
农产品展销会在南京新庄国展中心举
办。在本次参展会上，安徽众多好物

“皖”美亮相，近500种安徽省“名、特、新、
优”农产品大放异彩，来自黄山市无极雪
食品有限公司的天然活性矿泉水展台前

市民、客商络绎不绝。
活动现场，黄山市无极雪食品有限

公司区域总代理吴尚恩告诉记者：“黄
山无极雪来自于安徽黄山徽州区，是一
家致力于让老百姓会喝水、喝对水、喝
好水的企业，我们的水特点是具有丰富
的天然矿物质，同时我们的水都是绿色
食品。”

好山出好水，好水方养生。黄山
无极雪的水源取自黄山东南麓生态保
护区灵金山、丰山、凤形山一带，近 24
平方公里的水源地规划区域为茂林修
竹的连绵山区，风景如画，自古为灵秀
之地，自涌井泉多处可见，水体清透甘
冽无瑕。黄山无极雪食品有限公司开
采的天然、深岩、活性矿泉水已连续 5

年荣获国家农业农村部中国绿色食品
发展中心的“绿色食品”A级认证并颁
发绿色食品证书。

公司秉承“以源于天然、求实诚信
为宗旨”，坚守黄山优质矿泉水资源优
势，“以不忘初始的纯净之心，秉承好水
养生”的经营理念，始终关注消费者的饮
水健康。

本报讯（记者 邵 磊）徐州农好农
业发展有限公司（徐州农好）是徐州市
供销合作社联合社招商引资企业，由徐
州新供销现代农业发展有限公司、安徽
微小电子商务有限公司和徐州惠丰供
应链管理有限公司联合创办。该公司
依据《新供销为农综合服务心“1711工
程”实施意见》和《关于深化改革助力乡
村振兴加快新供销为农综合服务提档
升级（2020—2022）行动方案》精神，在
徐州市全域开展生产、供销、信用“三位
一体”综合合作服务体系建设。

徐州农好依托新供销为农综合服
务平台，整合农民专业合作社、家庭农
场、种田大户、农副产品加工企业、农
村经济合作组织等，围绕农业全产业
链运行，为各类农业主体提供农业生
产资料集采集销、土地托管、农业技术
推广、新农人培训、农副产品购销等业
务为主的农业社会化服务。

徐州农好以“消费助农”为使命，
开展农副产品产销对接，打造农产品
直播带货线上线下融合发展的电商平
台，开发了农副产品“供多多”APP，建

设线下农副产品购销中心。初步建成
了“连接紧、功能全、覆盖广”的服务网
络。计划用 3到 5年时间，打造一个农
副产品多、特色产品多、平价产品多、
平台故事多、私域流量多、直播带货
多、线下门店多、客户资源多、增值服
务多的为农综合服务平台。在市场和
农民之间搭建桥梁，旨在“一手社区、
一手乡村”，以米、面、粮、油、乳、鸡、
鸭、牛、羊肉等食用农产品为主，为消
费者提供“原生态、小产区、小产品”的
优质农特产品。推动乡村农产品上

行，实现本地消费留本地，本地产品卖
外地。

徐州农好通过三产供应链，建立
庞大的消费群体，带动一产种植、养殖
业发展和农副产品加工业发展，从而
实现三产有机融合，让小农户与现代
农业有机衔接，推动农业供给侧结构
性改革，促进“农业增效、农民增收、农
村富强”，以实际行动服务农业生产、
农民生活、农村生态，努力成为有良心
的农业大健康企业，奋力谱写供销合
作社助力乡村振兴的新篇章。
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灵璧县黑姑娘合作社种植业带动村民致富

徐州农好公司以三农产业链服务现代农业发展

黄山无极雪“皖”美亮相长三角名优农展会

小苹果，让老乡们生活越来越红火
——延安苹果产业发展观察


