
日前，在消费日报社指导下，全域商业洞察与分析服务提供商秒针发布了《中国植发行业

研究报告（2022年）》（以下简称《报告》）。《报告》深度聚焦我国植发市场，从植发行业发展历

程、行业特点、主要技术、消费人群以及植发机构医学养护服务等方面，分析毛发移植行业未

来发展趋势。 □ 本报实习记者 解 磊
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针对植发行业的发展趋势，《报告》认
为，近年来，植发行业消费者年轻化态势
明显，女性价值凸显。在未来的市场竞争
当中，谁能率先把握女性市场，谁就能走
在行业前端。四大机构当中，碧莲盛率先
采取和主推不剃发植发技术，在注重外观
的女性消费者中已经形成良好的口碑。

此外，妥善解决“尴尬期”的技术服务
将领跑赛道，虽然不剃发植发这一技术日
益成熟，但是对于当下想要“效率”和“美
观”两手抓，且两手都要硬的消费者来说，
医生专业度就显得格外重要。《报告》认
为，全生态全生命周期行业发展将坚持整
合营销，形成植养闭环。在未来的市场竞
争当中，是否能率先把握养护市场，也成
为能否在行业领跑的重要一环。同时，行
业在保持专业技术规范化的基础上，也将

全面提升服务体验，因此迎难而上、全面
升级服务体系，才可以进一步提升市场份
额，布局未来。

《报告》认为，总体来看，毛发移植行
业消费者和市场规模仍在进一步扩大，较
为规范的整体格局体系将逐渐搭建完
成。未来，毛发移植机构仅靠提供植发服
务将远不能满足消费者的需求，需要建立
包括前置养护需求，后置毛发移植需求在
内的全产业链的服务模式。

因此，未来几年，养发市场成为植发
行业不可或缺的重要一环。《报告》指出，
医学养护行业潜力巨大，受资本推动的影
响，未来竞争将愈加白热化；运营模式也
将逐渐向正规化、专业化方向发展；技术
实力将日渐成熟，寻找医疗器械领域的创
新和突破。

我国植发行业起步于上世纪 70年
代，国内首例毛发移植手术由公立医
院执行。90年代自体毛发移植技术逐
渐展开。1997年北京市海淀区医学会

健翔医院成立了我国首个自体毛发移
植中心，标志着中国第一个自体毛发
移植专业中心的成立。

《报告》显示，进入 21世纪，我国植

发行业迈入了技术革新阶段。 2002
年，新技术 FUE（毛囊单位钻取术）面
世并引入国内；2005年，碧莲盛植发成
立，并率先摒弃 FUT（毛囊单位头皮条
切取术）有痕植发，在连锁医疗机构中
全面应用 FUE 技术。随后，FUE 技术
在全国范围大规模推广，从此得到广
泛应用。

2019 年开始，随着消费者认知和
接受水平的提升，医学养护技术的再
升级，“养疗结合”理念逐渐深入人心，
植发行业迎来新业态的升级。

《报告》指出，养护市场的发展在一
定程度上解决了由于植发复购率低导致
的消费者黏性差的行业痛点，从而成为
了各大机构目前市场布局的重要组成

部分。
《报告》显示，当前行业呈现五大

特点：一是客户规模持续扩大，年轻化
趋势增强；二是植发技术日渐成熟，个
性化需求得到关注；三是机构竞争激
烈，获客渠道转战线上；四是植发产业
链不断完善，养护业务得到扩展；五是
疫情冲击使得服务体系逐渐完善。

从 2016 年起，我国毛发移植行业
开始蓬勃发展，当年市场规模为 58 亿
元 。 随 着 市 场 规 模 的 不 断 扩 大 ，到
2021 年，我国植发行业市场规模达到
169亿元，比 2020年增长了 26.1%。

业内专家表示，因为需求较为旺
盛，毛发经济目前年增 30%左右，增长
速度处于较快水平。

《报告》显示，目前植发行业机构大约分成
四类，市场占据份额泾渭分明，以雍禾、碧莲盛
等为代表的大型连锁机构占比约 35%；综合类
医美机构占比 25%；信誉度最高的公立医院毛
发移植科仅占 10%；而剩下的 30%全部被一些
门槛低、运营灵活的小机构把持。

《报告》细数了各类机构的优劣势：碧莲盛、大
麦、新生、雍禾“四大”机构为代表的民营连锁机构
手术经验丰富，服务更完善；综合类医美机构客户
群主要为女性消费者，价格优势明显，服务体验更
佳；而公立医院作为植发技术的“发源地”，信誉度
高但并非为主营科室，医生资源相对较少，手术排
期长，服务体验不佳；地方非连锁机构准入门槛相
对较低，价格优势明显，因普遍规模较小，受疫情
影响较大。

《报告》显示，颜值经济催生植发需求，年
轻人群对外貌关注度极高，加上年轻消费人群
面临求职、求偶等人生重大事件，更加期待植
发带来工作和生活质量的提升。伴随女性社

会地位提高，对姣好外貌形象的需求场景增
加，女性消费群体迅速增长，且有未来超越男
性消费群体的趋势。更专业的养发护发方式
为人们所追求，有更多消费者考虑医疗养护。

因此，2021年我国植发行业显示新特点：
男性、女性消费者均呈现年轻化趋势，消费人
群多元化，需求更为个性化；女性消费人群持
续增长；以求美为目的的植发原因在男性消费
者中有所增长，消费人群进一步扩大，养发人
群也开始寻求专业医疗的帮助。

《报告》指出，技术关注度的提升、新媒体
的影响力、精细化的营销内容、已成趋势的贴
心服务是促成消费者植发的决策要素。

新生植发相关负责人说：“可以一句话概
括，现在的顾客越来越专业，对于问题的需求
越来越细化。随着社交平台的普及，消费者大
概知道植发的业务模式是怎么回事，基本都会
先做攻略，再决定选择哪一家，或者选择什么
样的技术。”

那么什么样的技术最受消费者欢
迎？《报告》显示，根据不同的植发器械，现
有技术可以归结为四类：宝石刀、种植笔、
种植针、不剃发植发技术。在这些主流技
术中，不剃发植发技术近年来受到越来越
多的关注，该项技术也因其效果自然、恢
复快、能有效避免尴尬期等优势，在消费
者中的使用意愿最高。在这项技术中，最
成熟的机构当属碧莲盛，据《报告》显示，
在不剃发植发技术这一领域，碧莲盛市场
占有率超9成。

在植发行业逐步壮大的同时，养发服
务逐渐由传统美发服务向独立服务品类
过渡，各大机构逐渐重视养护体系搭建，
对市场现有产品
进行整合，养护
技术不断发展，
服务体系逐渐完
善，市场潜力逐
步显现。数据显
示 ，2017 年 —
2019年，我国养
发服务行业市场
规模高速增长，
截至 2022 年上
半年市场规模达
到 883亿元。业
内专家认为，因

为脱发是慢性发展的过程，而头皮的养护
需要一个长期过程，所以养发服务市场潜
力巨大。

《报告》显示，相比传统养护，医学养
护具有操作更规范、治疗性更强的优势，
消费者的需求近年也逐渐由传统生活养
护转向医学养护为主。近年来，各大养发
馆、美容院、理发店以及医院，都开始提供
头发护理、防脱发、乌发等服务。但随着
行业的高速发展，也不断出现从业规范化
缺失、养发产品不合规等市场乱象。《报
告》认为，未来将出现行业洗牌，满足消费
者多种综合性头皮养护需求的专业养发
机构或成最后赢家。

加班、熬夜、焦虑，当代年轻人先
被压垮的不是身体，而是头发。近年
来，随着植发、养发潮逐渐兴起，“头
顶经济”快速发展。

爱美之心，人皆有之。不过，如
今有生发植发需求的人远不只是为
了“美”，脱发问题已经严重影响此类
人群的日常生活。数据显示，截至
2021 年底，中国脱发人口已经超过
2.5亿，“90后”“00后”也开始遭遇“秃
如其来”的危机。容貌焦虑、脱发植
发等关键词频繁登上网络讨论热榜；
地铁、商超、社交平台上的植发广告
随处可见，吸引了不少希望“拯救发
际线”的消费者。

与“头顶经济”热潮并存的，是频
发的市场乱象、消费纠纷。所谓“上
午植发，下午上班”“无痕植发，植出
自信”“让你年轻三十岁”等，不过是
广告宣传的“话术”；吃黑芝麻丸能让
白发转黑发、防脱洗发水减少掉发、
激光生发仪号称增发神器等，则多是
制造防脱概念让人“主动”掏腰包；形
形色色的植发机构、植发技术，动辄
收费上万元，更是隐藏着不少坑人的

骗局。
其实我们不难发现，很多生发产

品和植发服务并不靠谱，甚至有些
“令人头秃”。从医学角度来讲，除了
斑秃可有效治疗外，掉发、脱发等问
题，更多时候需要的是保健养护。而
且，如果过度植发，还可能造成“种植
区”原生发损伤脱落。

但是，仍然有很多消费者抱着侥
幸心理，愿意为“生发”一掷千金。其
中有些人是迫于无奈，想找到快速生
发的捷径，可在使用之后才发现，不
仅没有拯救回发际线，还损害了身体
健康，钱包也被“掏空”，实在是“人财
两秃”。

由于正处于发展初期，监管又尚
未健全，生发植发行业鱼龙混杂。而
利润高、技术门槛较低等特点，则令市
场上出现了不少非法的植发“速成
班”，其培训教师大多不具备从医资
格。可想而知，这些三天速成的“植发
医生”必然无法保障医疗安全。正是
这些行业乱象，让消费者掉进陷阱，面
临维权困难等重重问题；再加上植发
效果的好坏本来就难以鉴定，更让消

费者的维权之路雪上加霜。
一个健康发展的行业，离不开完

善的法律法规和有力的监管，生发植
发行业也不例外。要治理这些让人

“头皮发麻”的乱象，依法监管不能缺
位，必须重拳出击，遏制行业歪风，让

“头顶经济”远离“秃出”风险，走向
正轨。

针对消费者维权难、鉴定难，有
关部门应对生发用品、植发技术、相
关医疗机构的实际效果、用户反馈等
进行追踪记录，并尽快制定行业标
准、规范准入门槛，以防止非法机构
野蛮生长，切实维护消费者的合法
权益。

面对花式营销，消费者也要擦亮
双眼，提升反诈意识、维权意识。对
于普通消费者来说，要积极调整心
态，摆脱“容貌焦虑”。对于脱发严重
的患者，要选择具有正规医疗资质的
机构，在充分了解之后，再决定是否
消费，避免自身利益受损。要更好地

“变美”，需要的是正规的养护产品和
科学的医疗服务，而非“病急乱投
医”。 （臧梦雅）

弘扬中华优秀传统文化，促进非物质
文化遗产传承与发展。7月8日，“环球非
遗传承之旅”项目发布会在北京举办，围绕

“传承文脉、创造未来”的主题，邀请文化专
家、学者、企业代表，探索“互联网+非遗”

“传统工艺+现代创意”的融合发展路径，为
非遗保护的可持续发展作出积极的探索与
努力。

一段开场的非遗宣传片在光影中诠
释了古老的非遗艺术，皮影、糖画、剪纸、蜡
染、银饰……一道道古老的工序展开非遗
的绚丽画卷，时光中传承着中国文脉。

现场，环球网总经理单成
彪在致辞中表示，非遗的传承
需以自信为魂，非遗的发展需
以自强为骨，非遗的光大需以
自立为根。“环球非遗传承之
旅”通过挖掘古老悠久的非遗
手艺，搭建传承人和市场的互
动桥梁，让非遗走进当代人的
日常生活，通过社交媒体的新
玩法，让非遗变得新潮起来，塑
造新时代的新时尚。

当天，环球网与碧莲盛签
订了战略合作协议，共同探索
传统非遗的融合发展路径，推
出非遗文化产品枣木梳礼盒。“挖掘古老悠
久的非遗手艺，传递中国上下5000年养发
文化的精髓。一把精致的木梳，既有传统
手艺人的智慧，又凝结着古人对头发养护
的情感。”碧莲盛董事长尤丽娜表示，碧莲
盛支持枣木梳非遗制作技艺的传承和发
展，一方面是响应国家号召，参与和谐社会
共同发展，对边远山区和手艺人给予支持
帮助；另一方面，也符合文化传承的理念。

据悉，碧莲盛从2005年起创建品牌，
从深耕植发市场做起，如今已经将产业扩
大至头皮养护行业。2022年新推出的养
发品牌“莲主任”，涵盖护理、产品、仪器、治
疗方法等多个维度的非手术医学养护体
系。从古人用一把木梳梳头养生到如今

“莲主任”用整套科学体系养护头发，这是

历史的发展，也是行业的进步。
保护非遗，发挥企业社会责任，是疫

情中碧莲盛做的一点小事，虽然外部经济
环境存在很多的不确定性，碧莲盛也决心
坚持“向上”，传递正能量。

促进非遗传承与发展

环球网携手碧莲盛推出非遗枣木梳礼盒

市场规模达169亿元

大型连锁机构占比超三分之一

不剃发植发受追捧
养发服务行业厚积薄发

在保持专业技术规范化基础上
全面提升服务体验

规范“头顶经济”发展
避免消费者“人财两秃”

图为碧莲盛董事长尤丽娜。

环球网与碧莲盛签订战略合作协议，
携手推出非遗文化产品枣木梳礼盒。

图为非遗传承之枣木梳。

法院公告栏
尹树森:本院受理原告呼格吉乐诉你
民间借贷纠纷一案，已审理终结。本
院于 2022 年 6 月 21 日作出 (2022)内
0526民初 1088号民事判决书，判决如
下:被告尹树森于本判决生效后立即
返还原告呼格吉乐借款 30000元。案
件受理费 550 元、公告费 600 元，由被
告尹树森负担。限你在公告之日起30
日内来本院领取民事判决书，逾期则
视为送达。如不服本判决，可在公告
期满后 15日内，向本院递交上诉状及
副本，上诉于内蒙古自治区通辽市中
级人民法院。逾期本判决即发生法律
效力。

内蒙古自治区扎鲁特旗人民法院
李萍萍、王树明:本院受理原告怀安县
农村信用联社股份有限公司诉你们借
款合同纠纷一案，现依法向你公告送
达开庭传票。自本公告发出之日起经
过30日即视为送达。并定于公告期满
后第 3 日上午九时(遇法定节假日顺
延)在本院开庭审理。逾期将依法缺
席裁判。

河北省怀安县人民法院
赵英：本院受理原告严祝红诉你民间
借贷纠纷一案已审理终结。现依法向
你公告送达（2022）皖 1522 民初 3315
号民事判决书。限你自公告之日起30
日内到本院立案庭（诉讼服务中心）领
取上述民事判决书，逾期视为送达。
如不服本判决，可在判决书送达之日
起 15日内向本院递交上诉状及副本，
上诉于安徽省六安市中级人民法院。

安徽省霍邱县人民法院
卢艳坡:本院受理原告河南众泰装饰
工程有限公司通许分公司诉你装饰装
修合同纠纷一案，现依法向你公告送
达起诉状副本、应诉通知书、举证通知
书及开庭传票。自发出公告之日起，
经过30日即视为送达。提出答辩状和
举证的期限分别为公告期满后的15日
和30日内。并定于举证期满后第3日
上午 9时 30分(遇法定假日顺延)在本
院第九法庭开庭审理，逾期将依法缺
席判决。

河南省尉氏县人民法院
隆贤贵:本院受理原告宜宾市正吉物
流有限公司与被告隆贤贵挂靠经营合
同纠纷一案，现依法向你送达应诉通
知书、举证通知书、告知审判庭组成人
员通知、开庭传票。自发出公告之日
起经过30日即视为送达。提出答辩状
的期限为公告期满后的15日和30日，
并定于举证期满后的第 3日 9时(遇节
假日顺延)在本院周礼法庭公开开庭
审理，逾期本院将依法缺席判决。特
此公告。

四川省安岳县人民法院
鹿邑县百姓商贸有限公司、李秋梅、宋
启华：本院受理原告中国邮政储蓄银
行股份有限公司鹿邑县支行诉你们金
融借款合同纠纷一案，已于 2022 年 7
月 12 日作出（2022）豫 1628 民初 1760
号民事判决，现向你们公告送达判决
书。自公告之日起30日期满即视为送
达，如不服本判决，可在公告期满后15
日内向本院提交上诉状，并按对方当
事人的人数提出副本，上诉至周口市
中级人民法院。特此公告。

河南省鹿邑县人民法院
张金虎：本院受理原告李金平诉你民
间借贷纠纷一案，现依法向你公告送
达起诉状副本、应诉通知书、举证通知
书、开庭传票。自发出公告之日起，经
过三十日即视为送达。向本院提出答
辩状的期限为公告期满后的十五日。
并定于答辩期满后的第二日上午九时
（遇节假日顺延）在鹿邑县人民法院第
三审判庭开庭审理，逾期不到将依法
缺席判决。特此公告。

河南省鹿邑县人民法院
江苏新龙兴建设集团有限公司、江苏
省苏中建设集团股份有限公司、南通
市万泰建筑劳务有限公司、菅口运承
设备租赁有限公司、邯郸晨金装饰工
程有限公司：本院受理的原告泰州市
慧之宇金属制品有限公司诉被告你们
为票据纠纷一案，现依法向你们公告
送达起诉书副本、应诉通知书、举证通
知书、开庭传票及民事裁定书。自发
出公告之日起30日即视为送达。提出
答辩状和举证的期限分别为公告期满
后的15日内。并定于举证期满后的第
三日上午 9:00时(遇法定节假日顺延)
在本院第八审判庭公开开庭审理此
案，逾期将依法缺席判决。

河北省邯郸市丛台区人民法院
东莞市德尔能新能源股份有限公司:
本院受理淮安茂泰科技有限公司诉你
买卖合同纠纷一案，现依法向你公告
送达起诉状副本、举证须知、举证通知
书及开庭传票。自公告之日起经过30
日即视为送达。提出答辩状和举证期
限均为公告期满后的 15日内，并定于
举证期满后的第3日下午2时30分(遇
法定休假日顺延)在本院第四法庭开
庭审理，逾期则依法缺席判决。

江苏省淮安市清江浦区人民法院
穆长松:本院受理原告董金宝诉你民
间借贷纠纷一案，已经审理终结。现
依法向你公告送达(2021)苏 0812民初
13763 号民事判决书。自公告之日起
30日内来本院领取民事判决书，逾期
则视为送达。如不服本判决，可在公
告期满后15日内向本院递交上诉状及
副本，上诉于江苏省淮安市中级人民
法院。逾期本判决即发生法律效力。

江苏省淮安市清江浦区人民法院
张雷:本院受理原告马瑶兰诉你民间
借贷纠纷一案，已经审理终结。现依
法向你公告送达 (2022)苏 0812 民初
3563号民事判决书。自公告之日起30
日内来本院领取民事判决书，逾期则
视为送达。如不服本判决，可在公告
期满后15日内向本院递交上诉状及副
本，上诉于江苏省淮安市中级人民法
院。逾期本判决即发生法律效力。

江苏省淮安市清江浦区人民法院
程志敖:本院受理原告胡海年诉你买
卖合同纠纷一案，已经审理终结。现
依法向你公告送达(2022)苏 0812民初
4451号民事判决书。自公告之日起30
日内来本院领取民事判决书，逾期则
视为送达。如不服本判决，可在公告
期满后15日内向本院递交上诉状及副
本，上诉于江苏省淮安市中级人民法
院。逾期本判决即发生法律效力。

江苏省淮安市清江浦区人民法院
王珂:本院受理原告郜歌诉你离婚纠
纷一案，因你下落不明，现依法向你公
告送达起诉状副本、答辩通知书、举证
通知书及开庭传票。自公告之日起经
过30日即视为送达。提出答辩状和举
证期限分别为公告期满后 15 日和 30
日内，并定于答辩期满后的 2022 年 9
月 8日(遇节假日顺延)上午 10时 00分
在本院平城法庭开庭审理，逾期将依
法缺席裁判。

河南省杞县人民法院
李安军、李昆鹏：本院受理原告皮永涛
诉你二人追索劳动报酬纠纷一案，依
照《中华人民共和国民事诉讼法》第九
十五条之规定，向你公告送达起诉状
副本、开庭传票、应诉通知书、举证通
知书、告知合议庭组成人员通知书及
权利义务告知书等。自本公告刊登之
日起，经过 30日即视为送达。提出答
辩和举证期限均为公告期满后的15日
内，并定于举证期满后第3日上午九点
（法定节假日顺延）在本院于镇法庭公
开开庭审理，如逾期将依法缺席裁判。

河南省杞县人民法院
拍 卖 公 告

受有关单位委托，我公司定于 2022年
7 月 27 日 9:00-12:00（自动延时除外）
在中拍平台（https://paimai.caa123.org.
cn/）对以下标的依法按现状进行公开
拍 卖 ：一 、拍 卖 标 的 ：民 事 判 决 书
（2017）鲁 0782 民初 4048 号项下抵债
资产：该资产位于诸城市贾悦镇。（具
体信息以实际情况为准。）起拍价
14639363.2 元 ，竞 买 保 证 金 1000 万
元。二、拍卖方式：本次拍卖为现状拍
卖，采用网络增价式拍卖，设有保留
价，不达保留价不成交。三、竞买登记
手续：有意竞买者请于 2022 年 7月 26
日下午15时前（到账为准）将竞买保证
金缴至我公司指定账户（名称：山东汉
兴拍卖有限公司，开户行：中国邮政储
蓄银行股份有限公司诸城市支行，账
号：9370 0701 00705 66666），并在中拍
平台上完成注册登记，并上传有效身
份证明进行实名认证；保证金缴纳账
户及缴款后回执，身份证上传请致电
18863658088 联系。四、标的展示：自
公告之日起至 2022 年 7 月 26 日 15 时
（工作日、工作时间），标的在标的物所
在地现场展示，“民事判决书”在山东
汉兴拍卖有限公司现场查阅。风险提
示 详 见《 竞 买 须 知 》。 电 话 ：
18863658088/0536-6163333。联系地
址：山东省潍坊市诸城市龙都街道办
事处兴华西路187号。

山东汉兴拍卖有限公司
河南省通许县人民法院拍卖公告

通许县人民法院将于2022年8月18日
10时至 2022年 8月 19日 10时止(延时
除外)在通许县人民法院淘宝网司法
拍卖网络平台上，对刘亚雷位于河南
省开封市通许县解放路北段西侧壹号
公馆11号楼2单元101号房产(不动产
权证号:20190003950)公开拍卖活动。
特此公告。

遗 失 声 明
吴奇聪出生证丢失，性别:男，出生日
期：2011 年 4 月 17 日，母亲：曾环环 ，
父亲：吴敏龚，出生证号：K610438813，
声明作废。
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