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他，自幼爱好武术和收藏，数十年
致力于中国传统文化书画艺术品和奇
石收藏，是享誉三秦的收藏大家；他，
热心社会公益事业，积极担当社会责
任。他就是陕西省收藏家协会副主席
王天保，一位投身收藏艺术的奋斗者。

缘起偶然 醉心藏石终不悔

出身知识分子家庭的王天保，年
轻时结识了闻名全国的书法大家舒同
先生并成为忘年之交。舒老为王天保
解读书画真谛，阐释艺术品收藏妙机，
亲授书艺诸法，开启了王天保的艺术
指路。

王天保说，一个偶然的机会，他接
触到了一幅由大理石切割而成的石头
画，被大自然的鬼斧神工所折服。此
后，他渐渐地痴迷于书画艺术和古玩
收藏，不能自拔。收藏赏石，在我国历
史悠久、源远流长。王天保说，当他开
始了自己的藏石历程，才真正领略了
其中之艰辛不易。

多年来，王天保北上南下，翻山越
岭，只为石缘。甘肃、青海，新疆、内
蒙、江南、湖广，都留下了他的足迹。
从黄河原石的精粹到和田美玉和阿拉
善葡萄玛瑙的圆润，从雨花寿山萤石
的细滑沁骨到太阳石的神奇独特，王
天保的收藏艺术之路处处绽放奇石的
魅力。王天保的寻石之旅，行程可以
百万公里计。当时，许多同事对他不
理解，说老王放着官不当，放着轻松钱
不赚，却到处爬山趟河，捣鼓起石头来
了；今天目睹王天保的奇石珠宝世界
之精彩，无不佩服他当年的“远见卓
识”，不由得对他赞赏有加。

“干任何事情不干拉倒，要干就要
干出个名堂。搞奇石收藏，光靠买，资
本再大也不够；要收藏到上、佳、绝品，
必须亲自去采挖。”王天保为了寻找一
块自己喜欢的石头，常常翻山越岭、跋
山涉水。论起搜石寻石的喜怒哀乐，
他感慨地说，为了这些石头，他吃了多
少苦、流了多少泪、出了多少汗，难以

言表。
谈起观石赏石的乐，王天保笑着

说，当你有啥烦心事，看看那些石头，
与奇石进行“心灵对话”，会有一种“待
之如亲朋，爱之如儿孙”的特别情感。
一走进自己的“奇石梦幻”世界，就会
迷醉其中如入仙境，感到一切释然，生
活中的烦恼杂念迅速烟消云散。

藏石如玉 守得云开见月明

走进王天保精心创建的“天保艺
术中心”，恍若走进一个童话般的玄妙
世界，精美的奇石珠宝、瓷器古玩、石
狮陶器、瓦当青铜琳琅满目，名人字画
尽是珍品。他的藏品中，全国书画大
家舒同、沈鹏、谢德萍、王子武、刘自
犊、祝仲迪、李可染、赵望云、何海霞等
绝世珍品都能见到，西安境内书画名
家刘文西、雷珍民、茹桂、王西京、杨晓
阳、贾平凹、罗国士、薛铸等人的作品，
他这里都有收藏。

王天保的藏石种类繁多，有粗犷
雄奇、纹路清晰的秦岭石，有精巧玄妙
的太湖石，有晶莹剔透的内蒙葡萄玛
瑙，有新疆名贵的和田玉，广西大化
石，有色彩炫丽的三江石、黄河石，有
刀削斧砍、铮铮铁骨的风砺石，还有众
多珍贵的缅甸翡翠、黄玉。这些形色
各异的奇石，可谓一石一世界，一石一
乾坤。

在天保艺术中心展厅门口，摆着
一块高约一米的黄色太湖石。石身微
微向左上方倾斜，斜体和主石上边有
窍孔三四眼，在灯光的照耀下，泛着淡
淡的黄褐色光芒，凝神细观，宛如一位
侧目期盼的贵妇，神情端庄而娴静，给
人以雍荣华贵的艺术感。王天保说，
这块太湖石给中心增色无限，与之合
影留念者更是不计其数。展厅中间，
有葡萄玛瑙石上百尊，其中一尊“阴阳
臀”最为引人注目。

做人，要讲人品；玩石，也要讲石
德。王天保拥有的赏石藏品和名人书
画数以千计，藏品遍及全国 29 个省市

产地，不但国产名石应有尽有，亚洲名
石也“存货”不少。虽然这些“宝石”的
行情节节走高，已经价值不菲，但王天
保坚持以石聚乐，享受、提升、传播石
文化才是最重要的。

砾石流金 胸藏乾坤赋三秦

以石为友，待石如宾；以石交友，
悟道清心，是王天保创办“天保艺术中
心”的初衷，也是其毕生践行的赏石理
念。在陕西收藏界，提到王天保，大家
都会说：“那人说一不二，到天保艺术
中心参观，是种享受！”他的“天保艺
术中心”已接待中外宾客数以万计。

王天保说，一块看似普通的原石，
其中蕴含着多少不为人知的历史变
迁。通过对各种奇石造型的观察体
悟，你能感受出什么是永恒坚毅，什么
是低调自信，什么是博大精诚，什么是
质朴自然等一系列人生哲理。

早在 1966 年，16 岁的王天保就受
我国著名学者书法大师祝仲迪先生的
喜爱，先生专门赋诗一首并书写后赠
予他：“傲然耸立在深山，敢斗风霜不
畏艰。尺纸虽短我意长，愿尔坚贞松
一般。”后来，这话成为王天保做人的
原则。

几十年的收藏，让王天保付出了
无数心血与汗水，也获得了无数的友
情和快乐。

多年来，王天保把大量的精力投
入赏石文化的传播和其他慈善公益事
业之中。西安观赏石国际博览会筹备
时，出现资金困难、经验缺乏、人员不
到位的情况，他主动要求将“天保艺术
中心”作为承办单位之一，并挑起整个
博览会的策划、组织、保卫等项工作。
他先后参与策划和筹备了 2005年在西
安曲江国际会展中心举办的“西安首
届国际奇石艺术博览会”、2007年在西
安朱雀花卉市场举办的“第二届西安
奇石艺术博览会”、2008年在西安绿地
笔克国际会展中心举办的“中国· 西
安书画奇石艺术博览会”、2014年在西

安举办的“天保杯奇石珠宝博览会”等
多次奇石展览，并组织参与了“5·12”
地震书画义卖活动、青海玉树地震募
捐及省市区多项社会慈善公益活动。

王天保长期坚持奇异珍品的收集
和交流，致力于社会文明载体的积累
和保护，其藏品绚丽多彩花样奇特，内
涵丰富宽广，具有较高的学术研究价
值。在收藏实践中丰富和发展了新的
收藏理念，突破了传统的类别和地域
的限制，在社会上引起了广泛关注。
他研究和解决在社会主义经济条件
下，收藏业在生存和发展中面临的新
情况、新问题，开展各项收藏活动，既
讲社会效益，又讲经济效益，通过收
藏、研究、鉴赏、交流活动，丰富的藏品
蕴涵了其独特的审美观和深厚的文化
底蕴，并籍此陶冶情操、修心养性，更
显示出其热爱大自然的恬淡情怀，其
高尚的欣赏品味和思想内涵被圈内人
士给予高度评价。

王天保有一个梦想，就是在他有
生之年，在陕西筹建一个秦岭石文化
展览中心，更大规模集聚三秦奇石藏
家和文化界精英，为传承三秦赏石文
化事业作一些奉献。

（闫玉杰 崔新保）

社会组织是社会主义现代化建设的
重要力量，是党的工作和群众工作的重
要阵地，在协调推进“四个全面”战略布
局中承担着重要任务。行业协会作为社
会组织的一种存在形式，是介于政府、企
业之间，商品生产者与经营者之间，并为
其服务、咨询、沟通、监督、公正、自律、协
调的社会中介组织。不同于机关、事业
单位、国有企业，行业协会相对松散，其
工作人员特别是负责人兼职多、流动快，
使党建工作面临党组织组建难、巩固难、
发挥作用难、党员发展难和党员教育管
理难的“五难”问题，这是新时期行业协
会党建工作面临的最大现实问题。行业
协会党建工作具有党建工作的一般规
律，同时还具有自身的特点和规律。加
强行业协会党建工作，必须坚持普遍性
与特殊性相结合，在把握运用党建工作
一般规律、坚持相关制度的同时，还要积
极探索特殊性，解决具体问题，提升整体
水平。

行业协会党建工作需要各级党委和
政府的高度重视，需要组织部门、党建工
作机构、登记管理机关、业务主管单位、
行业管理部门等方方面面的共同努力。
当然，行业协会自身作为工作主体，在管
理工作中加强党建工作责无旁贷，一定
要结合行业特点、各种管理要素，全力推
进党建工作。

笔者所担任会长的行业协会是从市
直机关脱钩的，党建工作是全新的工作，
既没有现成的经验，也没有成熟的做
法。工作如何开展？从哪里切入？从何
处破题？正当笔者彷徨迷茫之际，党的
十九届四中全会从制度层面发出了加强
协会商会党建工作的“最强音”，给笔者
打开了一扇窗，找到了解决问题的“金钥
匙”。全会强调，完善党领导社会组织的
制度，发挥行业协会商会自律功能，把党
的领导贯彻到党和国家所有机构履行职
责全过程。

首先，要在思想层面提高认识。长
期以来，无论是行业协会自身还是主管
部门，对加强行业协会党建工作都存在
模糊认识。有的秉持“自主论”，认为行
业协会是民间团体，要不要开展党建工
作应自主决定；有的抱定“冲突论”，认为
在行业协会中开展党建工作与协会商会
的独立性和自主性的特点相冲突；还有
的提出“负担论”，认为在行业协会中建
立党组织开展党建工作是一种额外的负
担。再就是“包办论”，认为主管部门有
党组织，行业协会党建工作仍然由部门
管就可以。笔者认为，破解思想难题，必
须从实际出发，结合实际情况稳步推
进。由于行业协会具有自主办会、行为
自律的特点，其党建工作不能完全照搬
照抄党政机关、企事业单位的模式，必须

创造性地探索适合行业协会自身特点的
新模式，通过党的建设激发协会商会创
新发展的活力。因此，在工作思路上，必
须根据协会为会员提供平台服务的基本
脉络，做到工作理念凸显服务，工作重心
转向服务。主要通过三个渠道：一是搭
平台、引领发展。以协会发展为中心，为
协会谋出路、想办法、增效益，让协会切
身感受到，党建工作不仅是指引方向，还
能带来实实在在的好处；尽心尽力为协
会党员以及群众做看得见摸得着的实
事、好事，让党员和群众感受到党组织的
温暖；提升党组织的凝聚力和向心力，开
展评先树优、主题党日、党员先锋岗活动
等。

其次，要在组织层面加强管理。由于
行业协会商会具有松散性和流动性的特
点，相对于其他类型的党组织，行业协会
党组织和党员的隶属关系要复杂得多，千
头万绪，剪不断理还乱。党员的组织关系
几乎都不在本协会，有的在原单位、有的
在社区、有的在原籍，呈现出兼职的多、专
职的少，挂名的多、驻会的少，已退休的
多、年轻的少“三多三少”的现象，他们在
协会中只是“临时党员”，很多不愿“亮身
份”“树旗帜”。党的建设更是呈现出党组
织组建难、巩固难、发挥作用难、党员发展
难和教育管理难“五难”问题。

总书记强调，越是情况复杂、基础薄

弱的地方，越要健全党的组织，做好党的
工作，确保全覆盖，固本强基，防止“木桶
效应”。笔者认为，破解组织难题，核心
是实现协会党的组织和党的工作“两个
覆盖”，具体要做到“三个推动”：推动建
立兼合型党组织，鼓励引导党员在行业
协会党组织中正常过党组织生活、参加
党的活动；推动协会党员负责人兼任党
组织书记，开展“双向进入、交叉任职”，
实现党建工作与业务工作深度融合，有
效解决“两张皮”的问题；推动符合条件
的行业或者专业委员会建立联合党支
部。

最后，要在制度层面完善体系。一
是研究制定行业协会与行政机关脱钩后
的党建工作管理办法；二是研究制定主
管部门党建工作指导员派驻办法和工作
制度；三是研究制定党建工作联系点制
度，特别对于分支机构较多的行业协会
尤为重要；四是研究制定协会党员负责
人兼任党组织书记有关制度。

综上所述，行业协会要紧紧围绕社
会发展大局结合行业发展的需要，将党
建工作与业务工作有效结合，使党组织
的活动为行业发展所需要。充分发挥党
组织和党员推动发展、凝聚人心、服务群
众、促进和谐的作用，把协会成员紧紧地
团结在党组织周围，共同做好行业协会
的发展工作。 （郑 健）

近期，中国银行业协会发布
2020年“陀螺”评价体系评价结果，
江苏常熟农商银行综合评价得分连
续三年位居县域农商银行第一，公
司治理能力、股本补充能力2个单
项得分第一。

“陀螺”评价体系包括公司治理
能力、收益可持续能力、风险管控能
力、运营管理能力、服务能力、竞争

能力、体系智能化能力、员工知会能
力、股本补充能力等九项指标，全面
反映商业银行综合发展能力，受到
各界广泛关注。此次评选覆盖187
家银行，其中全国性银行18家，城
商银行70家，农商银行99家。常熟
农商银行将再接再厉，持续增强可
持续发展能力，推动各项业务取得
新突破，迈上新台阶。 （宋 杰）

近日，倡“全民健身”展“夕阳
风采”——庆祝建党100周年2021
钟楼区门球表演赛暨谭墅门球场
启动仪式在江苏常州五星街道谭
墅村顺利举行，本次活动由江苏江
南农商银行钟楼支行承办，活动邀
请了 8 支门球队共 100 人参加。
启动仪式上，钟楼支行党委书记、
管理行行长李勇作致辞，并现场授
予谭墅村门球队10副门球杆。

谭墅村门球场修建于 2014
年，是五星街道第一个也是唯一一

个门球训练基地。多年来，在丰富
老年人精神文化生活、满足老年人
健身需求、提升老年人生活品质方
面发挥了重要作用。本次活动是
钟楼支行深入推动党史学习教育，
开展“我为群众办实事”活动的一
次有益实践。活动进一步密切了
政银合作关系，拉近了与当地居民
之间的距离，树立了该行良好的企
业形象，真正是老百姓身边的银
行。

（张玉婷 马英俊）

“过去缺钱都从亲友那周转，
自从村里来了‘金融村官’，挨家挨
户上门给贷款帮助，现在再也不担
心买牛犊和饲料的周转钱！”碾盘
村养牛大户戈兴龙在“金融村官”
开展的网格化走访中，审批通过了
150万元授信额度。

为把高质量金融资源配置到
农业农村发展的重点领域和薄弱
环节，打造一支懂农业、爱农村、爱
农民的三农金融服务队伍，江苏睢
宁农商银行积极搭建政银互助共
建平台，向辖区村组推选 54名信
贷客户经理派驻“金融村官”，在当
好村“两委”参谋的同时，更是将网

格化走访与乡村治理发展结合，将
金融政策与地方经济发展战略结
合，定期向农民提供金融政策、市
场、产品等方面的最新信息，解决
农村金融专业知识人才缺乏、信息
不对称等难题，对农村创业致富带
头人、返乡大学生和农民工创业者
加大金融帮扶力度，确保新型农村
多元化的金融服务需求。

因农而生，伴农而兴。“金融村
官”这支既懂金融又懂三农的队
伍，肩负特殊的职责使命，架起金
融服务地方经济发展的桥梁和纽
带，也为助力乡村振兴引流“新”的

“活水”。 （魏威 仝鹏）

近年来，为积极响应长三角一
体化发展的国家战略，加快推进跨
区域涉企信用信息共享，在人民银
行总行及南京分行的指导下，人民
银行苏州市中心支行依托苏州小
微企业数字征信实验区建设成果，
稳妥开展区块链在征信领域试点
应用探索，联合苏州企业征信公司
推出“长三角征信链应用平台”，实
现征信机构的跨区域、跨系统信息
共享和服务协同，打造区域金融基
础设施，助推区域经济一体化。

昆山农商银行是苏州市首批
接入“长三角征信链应用平台”的
金融机构之一，在人民银行苏州市
中心支行的指导下，该行充分运用
长三角征信链应用平台信息，积极
探索场景应用。该行在企业客户
信贷审批过程中，针对经营地及关

联企业在异地的客户，在获得信息
主体同意后通过长三角征信链应
用平台查询其征信情况，获取了较
为详细的企业经营信息、违规与涉
诉信息、行政许可信息、行政处罚
信息、专利信息以及企业投融资信
息等，同时结合人行征信报告，形
成了更为完整全面的企业画像，帮
助该行全面了解授信企业，缓解银
企信息不对称的矛盾，快速辅助办
理信贷审批。

通过平台运用，该行有效提升
了对企业客户的全流程风险管理
能力，将信息互通运用到了实际业
务发展中，通过平台数据，整合客
户信息，从中获取符合条件的优质
客户，进一步提升服务效率，更好
地服务中小企业，服务区域经济发
展。 （郭鹏杰）

日前，“医保进万家 农商伴你
行”兴化市医疗保障局和兴化农村
商业银行特色党建共建项目签约仪
式在该行举行。

江苏兴化农商银行党委书记、
董事长曹文铭在当天的致辞中表
示，兴化市医疗保障局和兴化农村
商业银行开展党建共建，既是双方
发挥职能优势、服务基层百姓的现
实需要，也是巩固已有合作成果、深
化全面合作关系的重要契机，更是
感悟百年党史、扛起时代重任的职
责使命。就本次特色共建项目，他
提出四点建议：一是扩大服务覆盖，
把医保银行融合业务根植到人民群
众心里。二是拓宽合作领域，把更
多普惠金融服务送到人民群众手
中。三是加深合作层次，把普惠金
融服务点建到人民群众身边。四是
提高政治站位，以党建引领构建凝
聚人心和谐共进的新发展格局。

兴化市医疗保障局党组书记、
局长曹慧表示，本次特色党建项目
是党建和党史学习教育工作的重要
内容，是推进“我为群众办实事”的
重要载体。双方将以本次共建为契
机，通过联合开展主题党日、主题学
习观摩、示范点建设等活动，深入群
众、服务万家，不断激发党建发展活
力，充分发挥党员干部先锋模范引
领作用，由点及面、全面覆盖，打造
好医保15分钟公共服务圈，让群众
便利度、获得感、幸福感进一步增
强。

兴化市党史学习教育第五巡
回指导组组长华正雄在总结讲话中
指出，本次党建共建是兴化市医保
局和兴化农商银行认真贯彻总书记

“七一”重要讲话精神、落实“九个必
须”的具体行动，希望双方继续深化
党史学习教育，不断掀起学习新高
潮。 （潘苏人 冯婷婷）

7月9日，全球知名品牌玫琳凯在中
国的首家全新城市美丽体验中心落户济
南万达广场。开业同期，“玫好未来特派
展”在体验中心隆重举办，迎来了络绎不
绝的顾客。全新城市美丽体验中心的开
启不但意味着玫琳凯对独立美容顾问事
业支持的再一次升级，还标志了“你的潜
力，我的动力”全球品牌活动已深入开展。

为了更好地赋能美容顾问与顾客之
间的连接，玫琳凯首家城市美丽体验中
心设于济南核心商圈中人流最密集的商
场之一，以“你的潜力，我的动力”为灵感

的品牌新形象在熙熙攘攘的商场中十分
引人注目。走进体验中心，消费者可以
深度感受年轻亮相的玫琳凯品牌与专业
专属的美容顾问服务。未来，玫琳凯还
计划在西安、武汉等全国重点城市的核
心商圈陆续开设城市美丽体验中心。

“城市体验中心就是为了打通美容
顾问和顾客连接的最后一米。”玫琳凯的
相关负责人表示，来到玫琳凯美丽体验
中心的顾客，都将由专属的美容顾问提
供个性化专业服务。在了解和试用产品
之前，美容顾问会先带领顾客全面了解

自己的肌肤，通过“大眼睛皮肤分析仪
“解读 12大肌肤维度的信息，即刻为她
生成一份全面的肤况报告，以此确保每
一位顾客都能找到真正适用其皮肤的精
准护肤方法；除了了解品牌和产品，顾客
还能参与娃娃机抽奖，观看微电影等有
趣的互动环节。

为了向女性提供一个轻松起步、全
程支持的创业机会，2021年，玫琳凯将
对其独立美容顾问的创业支持平台升级
为融合模式，从“线上拓客”到“线下黏
连”，玫琳凯致力为美容顾问提供360度

闭环式的支持——助力她们既能拥有与
顾客面对面沟通的温度，又能把握线上
服务的便捷度。在线上，玫琳凯自今年
3月起支持独立美容顾问建立自己的线
上“幸福小店”，从店铺形象设计、宣传引
流、高科技服务及大数据工具、物流和客
服等全方位地支持女性利用线上工具经
营自己的事业。在线下，秉持着“美容顾
问在哪里，玫琳凯品牌就在哪里”的理
念，除了开设城市体验中心的计划，玫琳
凯还正陆续在各个城市举办“玫好未来
特派展”。 （荣 军）

江苏兴化农商银行
特色党建共建项目正式启动

江苏睢宁农商银行
“金融村官”引流乡村振兴“活水”

江苏昆山农商银行

借力征信链平台 构建授信新模式

江苏常熟农商银行获
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江苏江南农商银行

倡“全民健身”展“夕阳风采”

新时期行业协会如何做好党建工作

王天保的收藏艺术人生

玫琳凯全新城市美丽体验中心落户济南


